22.03.2000 

Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1)))917 Оукгроув-драйв, Хьюстон,

 TX 77058 Тлф (281) 280-9800 ФАКС (281) 486-0549

Электронная почта: bigalnews@fortunenow.com. Пожалуйста, перешлите этот бесплатный информационный бюллетень Вашим друзьям по MLM.

Если Вы хотите бесплатную копию (68 страниц) "Журнала Тренера-Сетевика" (определенные советы по организации сетевого маркетинга), пожалуйста, представьте на рассмотрение Вашу заявку об отправке по почте по адресу http://www.fortunenow.com/freeissuetnt.htm, и мы пошлем Вам бесплатный экземпляр рекламного издания нашего следующего выпуска. (Пожалуйста, подождите несколько недель для поставки, поскольку "Журнала Тренера-Сетевика" издается раз в два месяца.)

--------------------------------------- ----------------------------

(((2)))Этот информационный бюллетень бесплатен. Вы можете подписаться,  отправив по электронной почте Ваш запрос на простом английском языке по адресу: subscribe@fortunenow.com

Вы можете отказаться от подписки, отправив по электронной почте Ваш запрос на простом английском языке по адресу: remove@fortunenow.com 

--------------------------------------- ----------------------------

(((3)))Новинка! Только начала распространяться! "Секрет Успеха в MLM От Посвященного Лица". Это - выдержки из книги N5 в серии книг Большого Эла, "Первоклассное Исследование: Особые Предложения и Системы Быстрого Старта". Вы стоите в комнате с тремя дверями. Какую дверь Вы должны открыть? Я отправил полную главу в интернетовский сайт fortunenow. Просто загляните на http: // www.fortunenow.com и посмотрите раздел What's New.

Это все постоянно подключено, и это бесплатно! Только сгрузите себе или просто читайте в свое удовольствие.

И, как обычно, убедитесь, что Вы прочитали эту статью полностью и до конца. Там есть сюрприз - Вам действительно это понравится.

--------------------------------------- ----------------------------

(((4)))Вы хотите иметь дружественные претендентов?

Тренер по торговле Дэйл Ледбеттер предлагает, чтобы Вы послали три отдельных информационных письма и подарок прежде, чем Вы сделаете первый телефонный контакт. Только подумайте, насколько приятным будет начало разговора,  если использовать эту методику "предконтакта", строящую Ваши отношения. 

--------------------------------------- ----------------------------

(((5)))Моя любимая цитата?

Трудно сказать, какая именно цитата является моей любимой. Я пользуюсь таким большим количеством цитат...

Но есть одна, которая является, конечно, одной из моих любимых. Она помогает мне взглянуть на новые возможности и  толерантно относиться к убежденности других. 

Ричард Брук написал: "Как люди, мы невероятно консервативны и высокомерны. Мы почти всегда полагаем, что все, что мы думаем - правда, и это - БЕССПОРНАЯ ИСТИНА, а то, что думает кто-то другой - это просто ЕГО МНЕНИЕ. Это высокомерие и глупость намертво склеивает нас с нашими убеждениями, мы не видим никаких других возможностей - возможностей, которые могут приблизить нас к успеху".

Когда я слушаю чьи-то странные точки зрения, то я вспоминаю эту цитату, и пробую понять, как этот человек смог прийти к созданию этих странных точек зрения.

--------------------------------------- ----------------------------

(((6)))Первые предложения (начало разговора).

Когда Вы посещаете мои "живые" симпозиумы, Вы учитесь, как, используя сильное первое предложение, можно полностью перевернуть Ваш бизнес. Если Ваше первое предложение верно, Ваш кандидат заинтересуется, двигается дальше, открывает свое сознание... И все, остальное просто.

Вот первое предложение, которое я недавно слышал, и которое иллюстрирует, какие мощные первые предложения могут быть в Вашем бизнесе.

Одна дистрибьюторша начинает: "Вы знаете человека с проблемами со здоровьем?"

Она продает, получает рекомендации, переводит клиентов в дистрибьюторов - все только из-за этого первого предложения. Ее организация состоит более чем из 3,000 дистрибьюторов и все, чему она учит своих дистрибьюторов - это спрашивать: "Вы знаете человека с проблемами со здоровьем?"

Какие еще другие хорошие первые предложения, которые я слышал недавно на моих симпозиумах?

"Какой подоходный налог Вы хотели бы выплатить в следующем году? "

"Сколько денег, по-вашему, Вы должны заработать, чтобы не платить налога, как все богатые люди? "

"Что является самым лучшим продуктом для быстрого сброса веса?"

" Знаете, как музыкант может показать обычным людям, как заработать дополнительно $ 253 в неделю? "

Это - только несколько идей, наводящих на размышления. Далее - в следующих выпусках. И помните, что первые предложения используются в борьбе за Ваших клиентов. Каждый борется за деньги Вашего кандидата. Например, один цветочный магазин установил вывеску, которую шоферам видно с дороги, и на ней написано:

"Насколько она безумна?"

Это одно первое предложение - все, что им нужно, чтобы выстроить очередь перед их входной дверью.

--------------------------------------- ----------------------------

(((7)))Помните, что этот информационный бюллетень бесплатен. Пожалуйста, передайте этот информационный бюллетень в свою структуру и Вашим друзьям  по MLM.

--------------------------------------- --------------------------

(((8)))Большой Эл. Семинары "Как Спонсировать Дистрибьюторов БЫСТРО".

Я уже модифицировал страницу расписания с большим количеством новых позиций, организованных государством (состоянием). Если Вы хотели бы видеть, организуется ли семинар в Вашем регионе (или регионе Ваших дистрибьюторов), загляните на 

http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm

Все семинары общедоступны, и любой человек может их посетить.

Вот мой график семинаров на март 2000:

21 марта, 2000 (вторник 19.00 - 22.00) Кливленд, ОГАЙО

22 марта, 2000 (среда 19.00 - 22.00) Коламбус (Дублин), ОГАЙО

23 марта, 2000 (четверг 19.00 - 22.00) Блю Эш (Цинциннати), ОГАЙО

24 марта, 2000 (пятница 19.00 - 22.00) Индианаполис, ИНДИАНА

25 марта, 2000 (суббота 18.00 - 21.00) Ромулус (Детройт), МИЧИГАН

Март 26, 2000 (воскресенье 17.00 - 20.00) Миссиссауга (Торонто), ОНТАРИО, Канада

Март 27, 2000 (понедельник 19.00 - 22.00) Оттава, ОНТАРИО, Канада

Апрель 7, 2000 (пятница 19.00 - 22.00) Колорадо Спрингс, КОЛОРАДО

Апрель 8, 2000 (суббота 9.00 - 12.00) Денвер, КОЛОРАДО

Апрель 8, 2000 (суббота 19.00 - 22.00) Шайенн, ВАЙОМИНГ

И затем, после короткого круиза, я буду проводить несколько семинаров на Восточном Побережье в штатах Пенсильвания, Нью-Йорке, Виржинии, и т.д.

Помните, узнать подробную информацию о других мероприятиях можно на http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm. Там есть описания семинаров, времени и места проведения.

Предварительная регистрация рекомендуется, так как некоторые из организаторов ограничены вместимостью зала. Убедитесь в резервировании мест для всех потенциальных лидеров Вашей группы.

Для предварительной регистрации звоните (281) 280-9800.

Если Вы хотели бы иметь один из этих симпозиумов в Вашем регионе, сообщите по электронной почте jean@fortunenow.com так, чтобы мы могли известить Вас, когда я буду в Вашем регионе.

--------------------------------------- ----------------------------

(((9)))КОМАНДНАЯ РАБОТА... означает, что Вам никогда не придется брать всю вину на себя :)

--------------------------------------- ----------------------------

(((10)))Каждое издание мы имеем в Интернете в нашей секции каталога. Загляните на http: // www.fortunenow.com/2internet_specialtex t.htm, если Вы хотели бы проверить текущее издание.

--------------------------------------- ----------------------------

(((11)))Крейг Такер будет обучать, как использовать Интернет, чтобы строить Ваш MLM-бизнес. Это - общедоступный семинар, и любой человек может его посетить. Не нужно денег, чтобы его посетить, но Вы можете предложить деньги для оплаты части аренды зала. Вот его расписание:

30 марта, 2000 (четверг 19.00 - 22:30) Чикаго, ИЛЛИНОЙС

31 марта, 2000 (пятница 19.00 - 22:30) Миннеаполис, МИННЕСОТА

1 апреля, 2000 (суббота 10.00 - 13:30) Де Мойн, АЙОВА

1 апреля, 2000 (суббота 19.00 - 22:30) Канзас-Сити, МИССУРИ

2 апреля, 2000 (воскресенье, 13.00 - 16:30) Сент-Луис, МИССУРИ

Для резервирования свободных мест сообщите по электронной почте  tucker@tuckermarketing.com или звоните 281-376-0963. Если Вы хотели бы больше информации о семинарах, смотрите на http: // www.tuckermarketing.com, и загляните в раздел семинаров.

--------------------------------------- ---------------------------

(((12)))Мы фактически подкупаем Вас, чтобы Вы стали подписчиком информационного бюллетеня fortunenow.

Если Вы - лидер, и хотите знать внутренние секреты о том, как действительно работает сетевой маркетинг, загляните на

http://fortunenow.com/coupon1fn.htm и прочитайте о двух различных 12-кассетных обучающих наборах, которые Вы получите бесплатно вместе с Вашей подпиской. Это - 24 бесплатных аудиокассет для обучения, полученных по Вашей подписке.

--------------------------------------- ---------------------------

(((13)))Что Вы собираетесь делать, когда Ваши дистрибьюторы спрашивают Вас: "Как я могу спонсировать некоммерческую организацию и сделать так, чтобы они промотировали нашу компанию?"

"Как я могу делать рекламу на радио? Есть здесь какой-нибудь секрет? "

"Где я могу стать членом команды испытателей нашего продукта? "

"Можете ли Вы показать мне, как использовать нашу сертификацию, чтобы увеличить свой бизнес? "

Вы можете сказать: " О, я не знаю. Просто будьте более позитивным".

Мне кажется, это не лучшее решение. Ваш дистрибьютор ожидал большего от своего лидера.

Я только закончил мое гигантское, более чем 500страничное мега-руководство, названное: " 103 Способа и Места, чтобы Спонсировать Новых Дистрибьюторов".

Это - прекрасное средство, чтобы получить дистрибьюторов, которые быстро начинают. Вы найдете информацию, где можно поместить рекламу, и много дешевых методов построения Вашей организации прямо здесь и на расстоянии. Здесь есть более чем 103 различных способов и мест для рекрутирования и спонсирования. Будьте уверены, что Вы найдете точный метод строить свою структуру,  и это будет правильным для Вас и Вашей организации.

Например, некоторые из Ваших дистрибьюторов могли бы захотеть рекрутировать и спонсировать в Интернете. Существуют более 20 различных методов работы в Интернете, описанных в книге. Или, возможно, один из Ваших дистрибьюторов хочет использовать национальную рекламу. И снова, имеются более 25 различных способов, чтобы поместить свою рекламу, полная информация по ставкам и ценам, где искать информацию на эту тему, какие разделы разрешены для дистрибьютора, и т.д.

Вы имеете дистрибьютора, который хочет строить организацию у себя в городе?

Используйте местные сообщения для прессы, клубы завтрака,  ступеньку, или любой из более чем 40 различных локальных методов поиска претендентов. Чтобы заказать руководство, щелкните по http://www.fortunenow.com/903text.htm 

 --------------------------------------- ----------------------------

(((14)))Общедоступный Карибский Круиз Сетевого Маркетинга - неделя Благодарения, 2000.

Полный семидневный Карибский круиз, от $ 756. Несколько семинаров на выбор, много развлечений, и идей работы с сетями. Пользуйтесь длинными вечерними банкетами для обмена методами поиска претендентов с друзьями-сетевиками.

Загляните на http://www.cruiseforfun.com/novcruise.htm за всеми подробностями. Или Вы можете связаться по электронной почте с Джейн Баумгартнер по jan@cruiseforfun.com или звоните ей 713-869-8688 для подробной информации.

--------------------------------------- ----------------------------

(((15)))БЕСПЛАТНАЯ книга в электронной почте: "Создание нового списка знакомых, когда Ваш "легкий список" исчерпался".

Хорошо, это почти бесплатно. Как сделать, чтобы Вы меня полюбили?

Рекомендуйте этот бесплатный информационный бюллетень другу. Когда Ваш друг подпишется на него, я пошлю Вам эту бесплатную E-книгу.

Так что это просто. Только подпишите Вашего друга на этой специальной линии:

http://www.fortunenow.com/subscribe.htm 

Ваш друг подпишется под своим электронным адресом, и поместит Ваш электронный адрес в разделе "кто предложил(reffered by)".

Вот и все. Мы побеспокоимся, чтобы Вы получили Вашу бесплатную E-книгу сразу же. Встретимся в следующем бюллетене! - Большой Эл

 Помните, что этот информационный бюллетень бесплатен. Пожалуйста, передайте этот информационный бюллетень Вашим друзьям-сетевикам и членам Вашей структуры.

<<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>>

(((16)))* Чтобы удалить себя из списка рассылки, укажите в Вашем браузере http: // www.postmastergeneral.com/remove? Bigalnews 

*Введите Ваш e-mail адрес (gartel@mail.ru) в указанное поле, и нажмите "Отказ от подписки(Unsubscribe)". Список рассылки идентифицируется, как "bigalnews".

ИЛИ ...

* Пришлите копию этого сообщения по адресу 

bigalnews@lists.postmastergeneral.com со словом "отказ от подписки(remove)" в строке "Тема сообщения".

Это сообщение было послано по адресу gartel@mail.ru

X-PMG-Recipient: gartel@mail.ru

<<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< 

02.04.2000

 Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1)))   (((2)))

(((17)))Новинка! Только начала распространяться! Хотите, чтобы Ваши презентации были неотразимы? Хотите убеждать своих кандидатов? Вы просто должны избежать синдрома, известного, как "Человек, убивающий домашнего любимца". Вы можете избежать этого убийцы претендентов,  прочитав страницы 119-123 моей книги "Как Воспитывать Лидеров В MLM Для Развлечения И Дохода".  Я отправил полную главу в интернетовский сайт fortunenow. Просто загляните на http: // www.fortunenow.com и посмотрите раздел What's New.

Это все постоянно подключено, и это бесплатно! Только сгрузите себе или просто читайте в свое удовольствие. И, как обычно, убедитесь, что Вы прочитали эту статью полностью и до конца. Там есть сюрприз - Вам действительно это понравится.  

--------------------------------------- ----------------------------

(((18)))Хотите экономить время и обучать свою организацию более эффективно?

Если Вы делаете телеконференции, рассмотрите эту идею.

Существует два разных обучающих звонка.

Звонок № 1: Для дистрибьюторов, имеющих менее четырех людей в организации.

Звонок № 2: Для дистрибьюторов, имеющих четырех или более людей в организации.

Ваше обучение может быть больше сосредоточено на потребности любой группы, но главное - то, что каждый в категории * 1 хочет получить повышение, чтобы получить звонок * 2. Они выходят за пределы их зоны комфорта и пробуют подписать четырех дистрибьюторов сразу же - чтобы быть на телеконференции с лидерами и узнать действительно большую информацию.

Телеконференции экономят деньги на гостиничных номерах и длинных разъездах, а также позволяют Вам сохранить свободное время. Каждый в Вашей организации может получать индивидуальное обучение один раз в неделю.

Куда Вы должны позвонить, чтобы узнать цены на проведение телеконференции? Вы можете прочитать исследование Эрта Джонака о том, куда звонить и сколько они берут, сходив на: http: // www.slight-edge.com/confcallproviders.html

--------------------------------------- ----------------------------

(((19)))Пару слов о налогах... 

Сейчас - время сдачи деклараций. Все мы любим это время года. Нужно сдавать все бумаги. Если этого не сделать - ну, в общем, Вы знаете, что у Вас начнутся проблемы, когда налоговый инспектор придет к Вам, держа под мышкой книгу "Как Превратить Обычную Налоговую Ревизию В Начало Конца Деятельности Проверяемого".

Вы могли бы подумать, что я предубежден против налоговых инспекторов и ничего не стоящих спонсоров. Это не так. Они не все невежи. Просто 99% невеж дают неверное представление об остальных.

Налоговый сезон всегда напоминает мне об опросе, который показал, что 54% американцев считает, что  у нас слишком много государственных служащих.

Другие 46 % БЫЛИ государственные служащие.

--------------------------------------- ----------------------------

(((20)))Первые предложения (начало разговора).

Когда Вы посещаете мои "живые" симпозиумы, Вы учитесь, как, используя сильное первое предложение, можно полностью перевернуть Ваш бизнес. Если Ваше первое предложение верно, Ваш кандидат заинтересуется, двигается дальше, открывает свое сознание... И все, остальное просто.

Какие существуют примеры хороших первых предложений? Вот некоторые, которые я прочитал недавно или слышал на моих симпозиумах:

Как Вы думаете, может эта баночка сделать Вашу кожу на 10 лет моложе?

Получите дополнительный чек на Ваш счет каждую неделю - без дополнительных действий.

Перенапряженный правительственный работник показывает налогоплательщикам, как получить большую налоговую скидку в начале их собственного частного бизнеса: "Узнайте, как предохранить Ваши трудом заработанные деньги от жадных рук Билла  и Хиллари до того, как они заберут их от Вас".

Это - только несколько идей, наводящих на размышления. Далее - в следующих выпусках. 

--------------------------------------- ----------------------------

(((21)))Большой Эл. Семинары "Как Спонсировать Дистрибьюторов БЫСТРО".

Я уже модифицировал страницу расписания с большим количеством новых позиций, организованных государством (состоянием). Если Вы хотели бы видеть, организуется ли семинар в Вашем регионе (или регионе Ваших дистрибьюторов), загляните на 

http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm

Все семинары общедоступны, и любой человек может их посетить.

Вот мой график семинаров в течение следующих нескольких недель:

Колорадо Спрингс, КОЛОРАДО - Апрель 7, 2000 (пятница 19.00 - 22.00)

Денвер, КОЛОРАДО - Апрель 8, 2000 (суббота 9.00 - 12.00)

Шайенн, ВАЙОМИНГ - Апрель 8, 2000 (суббота 17.00 - 20.00)

Питтсбург, ПЕНСИЛЬВАНИЯ - 28 апреля (пятница 19.00 - 22.00)

Харрисбург, ПЕНСИЛЬВАНИЯ - 29 апреля (суббота 9.00 - 12.00) 

Филадельфия, ПЕНСИЛЬВАНИЯ - 29 апреля (суббота 17.00 - 20.00) 

Ланхэм, МЭРИЛЕНД - 30 апреля (воскресенье 12.00 - 15.00)

Ричмонд, ВИРДЖИНИЯ - 30 апреля (воскресенье 19.00 - 22.00) 

Вирджиния Бич, ВИРДЖИНИЯ - 1 мая (понедельник 19.00 - 22.00)

Помните, узнать подробную информацию о других мероприятиях можно на http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm. Там есть описания семинаров, времени и места проведения.

Предварительная регистрация рекомендуется, так как некоторые из организаторов ограничены вместимостью зала. Убедитесь в резервировании мест для всех потенциальных лидеров Вашей группы.

Для предварительной регистрации звоните (281) 280-9800.

Если Вы хотели бы иметь один из этих симпозиумов в Вашем регионе, сообщите по электронной почте jean@fortunenow.com так, чтобы мы могли известить Вас, когда я буду в Вашем регионе.

--------------------------------------- ----------------------------

(((22)))Математическая неграмотность поражает 16 из каждого десятка людей.

--------------------------------------- ----------------------------

(((10)))  (((12)))  (((13)))  (((14)))  (((15)))  (((16)))

<<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> <<< >>> 

20.04.2000
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1)))   (((2)))

 ------------------------------------------------------------------- 

(((23))) Новинка! Только появилась! Множество людей спрашивают меня, как формировать лидеров в сетевом маркетинге. Они утомлены поступью вода и только получение. 

Так как я понятно рассказал о методах определения и формирования лидеров в прошлом выпуске Fortune Now, я заново отправляю по почте полное издание ноября 1999 для повсеместного использования.

Я сформировал этот законченный информационный бюллетень в интернет-страничку. Просто загляните на http://www.fortunenow.com и нажмите на ссылку What’s New. Это постоянно доступно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, когда вам будет удобно. И как обычно, удостоверьтесь, что Вы прочитали эту статью полностью и до конца. Там есть сюрприз, который Вам понравится.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((24))) После тяжелой, продолжительной болезни в течение нескольких месяцев, бедный дистрибьютор был уже на смертном одре. Каждый день этой долгой болезни ничего не стоящий спонсор навещал дистрибьютора. Однажды дистрибьютор с трудом  подвинулся к ничего не стоящему спонсору и прошептал: " Вы были со мной в течение всех моих  трудных дней и страданий. Когда я потерял моего лучшего лидера, Вы были рядом. Когда мои кандидаты убегали от меня, как от огня, Вы были со мной. Когда моя организация ушла в другую компанию, Вы остались со мной. И каждый день, когда я так уставал, Вы были здесь. И знаете, что я сейчас думаю? "

Ничего не стоящий спонсор ответил, " Ну, и что Вы думаете? "

Дистрибьютор ответил: "Я думаю, что Вы сами - неудача! "

 ------------------------------------------------------------------ 

(((25))) Ресурсы.

Я рекомендую наклеивать наклейки с некоторыми сообщениями, чтобы привлечь своих кандидатов к Вашему предложению. Вы можете размещать эти наклейки на обороте Вашей визитной карточки, на аудиокассетах, на продуктах, на брошюрах и даже на Ваших письмах, чтобы привлечь внимание Ваших кандидатов.

Получить эти метки недорого, имеются две возможность:

1. Позвонить 800-480-8440, и спросить в Town&Country Printing их каталог наклеек. Эта фирма делает наклейки для многих дистрибьюторов сетевого маркетинга.

2. Заглянуть на  http://www.iprint.com и проектировать Ваши наклейки интерактивно. Этот интерактивный принтер позволяет Вам заказывать наклейки в маленьких количествах, и Вы сможете проверять текст Ваших сообщений.

И помните, не ограничивайте Ваше сообщение только Вашим адресом в Интернете или Вашим любимым лозунгом. Используйте Ваше воображение!  Напишите особый номер телефона, новую аудиокассету, или специальную распродажу продуктов.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((26))) Internet-опрос.

Мы работаем над социологическим исследованием, чтобы видеть, как хорошо идет реальная работа.

Если Вы покупаете идеи сетевого маркетинга для Вашего бизнеса, найденные в Интернет, Вы могли бы нам помочь?

Вы можете описать нам результаты, которые Вы получаете? Сообщите нам, сколько Вы вложили капитала, сколько вернули, и может ли Ваша организация это дуплицировать.

С Вашей помощью мы издадим результаты этого социологического исследования, так что каждый сможет улучшить свою работу  с помощью Интернета.

Посылайте Ваши труды  по e-mail: leads@fortunenow.com 

 ------------------------------------------------------------------- 

(((27))) Вам необходимо большее количество посещений Вашей домашней страницы? Поисковые серверы жестоки. Крайне трудно постоянно быть на вершине. Однако Дейв Конес совместно с нами использует его личные тайны для работы с поисковым сервером Goto.com. Это - наилучшее описание использования точного постепенного метода, чтобы заставить этот поисковый сервер посылать максимальное количество кандидатов на Ваш сайт. 

Команды слишком длинны для этого информационного бюллетеня, поэтому я отправил по почте полный метод в интернет-страничку Fortune Now . 

Просто зайдите на http://www.fortunenow.com и нажмите на ссылку раздела  What’s New.

Это все интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, когда вам будет удобно.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((28))) Фразы для начала разговора.

Когда Вы посещаете мои  семинары, Вы учитесь, как использование сильного первого предложения может полностью перевернуть Ваш бизнес. Если Ваше первое предложение интригующе, Ваш кандидат заинтересуется, повернется к Вам, откроет свой разум... И все, остальное просто.

Что является  хорошими первыми предложениями? Вот некоторые, которые я недавно прочитал или услышал на моих семинарах:

" Как обычные люди могут позволить себе нанять первоклассного адвоката только за 83 цента в день".

" 30-секундное действие сжигает жир, заработанный за весь день".

" Как 23-летний почтальон зарабатывает больше чем старший вице-президент".

" Узнайте, как 31 перетрудившийся секретарь запустили собственные надомные бизнесы и получили доход в 33 %. "

Это - только несколько идей для размышления. Продолжение следует. 

 ------------------------------------------------------------------- 

(((7))) (((21))) (((29))) - Сколько ничего не стоящих спонсоров должно собраться вместе, чтобы провести хороший семинар?

- Мы не знаем... Это никогда не случалось.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((14))) (((10))) (((13))) (((15))) (((16)))

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> 

 02.05.2000
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1)))   (((2)))

 ------------------------------------------------------------------- 

(((30))) Новинка! Только появилась! Хотите полностью ИНУЮ точку зрения о том, как делать Вашу работу в сетевом маркетинге?

Вы можете быть или не быть готовыми к этому. Я не был готов, когда я услышал это. Я не понял это. Фактически, мне потребовалось почти два года, прежде чем я смог открыть свое сознание достаточно широко, чтобы пропустить этот поток.

Том Паредес строит его полный бизнес вокруг четырех основных понятий. Он использует эти родовые принципы, чтобы приблизиться к невозможным кандидатам и превратить их в мощных активных лидеров. Например, как Вы можете мотивировать человека, имеющего все деньги мира? Или как Вы можете преподать систему понимания сетевого маркетинга, чтобы отринуть все экономические и социальные границы?

Я отправил по почте ссылки к методам Тома в интернет-страничку Fortune Now. Просто загляните на http://www.fortunenow.com и нажмите на ссылку What’s New. Это все интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, когда вам будет удобно.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((31))) Использование реальных, живых снимков. Настоящая фотография слишком жива, чтобы ее сразу выбросить. Сравните чувства, которое Вы ощущаете, когда Вы держите фотографию, и когда Вы рассматриваете печатную брошюру.

Идеи по этому поводу? Если Вы хотите, чтобы Ваша посылка с информацией о сетевом предложении действительно  выделялась, вложите туда свою фотографию, снимок Вашего семейства, Вашего продукта, или… включите Ваше воображение.

Это - недорогой способ увеличить частоту ответов.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((32))) Мой ничего не стоящий спонсор настолько скучен, что к нему даже бумеранги не возвращаются.

Его рандеву - рекомендуемая терапия для Анонимных Бессонников.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((33))) Хотите больше дистрибьюторов... Дешево?

Есть несколько дистрибьюторов, я их знаю, которые приклеили большую наклейку с рекламой их  сайта на заднем стекле их автомобиля. Стоимость? Меньше чем $ 20. И это - одноразовая оплата вместо непрерывных платежей за классическое объявление.

Это - хороший способ отсылки. Но не ограничивайте Ваше воображение только адресом сайта URL. Вы можете помещать рекламное сообщение, например, с номером телефона!

Если Вы не знаете, где взять наклейки на бампер и переводные картинки недорого, загляните на http://www.webdecals.com и станьте в очередь. К тому же Вам может понравиться картинка на их сайте. Это должно дать Вам идею или две.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((34))) Пылающее невежество  лучше, чем замерзшее знание.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((35))) Внимание: Великобритания

Я буду проводить дневной семинар по Суперспонсорству в Лондоне, Англия в субботу, 3 мая, 2000 г. с 10 утра до 4 пополудни.

Войдите в контакт с Лео Джорданом в dpna@easynet.co.uk для уточнения деталей и резервирования мест.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((28))) (((36))) Фразы для начала разговора.

"Заработайте $10,000 в месяц,  поднимая палец".

"23 причины, почему Вы должны сегодня уволиться".
"Как 48-летняя бабушка из Сиракьюза, НЬЮ-ЙОРК показывает людям, как получить юридическую защиту менее чем за $1 в день".

"Вы - одна  из каждодневных жертв, теряющих 33 % Вашей зарплаты из-за IRS? "

Это - только несколько идей для размышления. Продолжение следует. 

И – немного юмора. Вот некоторые из неясных и плохих заголовков, которые я встретил:

"Автомобили б/у: Зачем Вам искать другое место, где Вас обманут? Заходите сначала сюда! "

"Складирование и хранение. Ограничение – одно место".

" Мы не порвем Вашу одежду стиральными машинами. Мы сделаем это тщательно вручную".

" Особый Обед  - Индейка $2.35; Цыпленок или Говядина $2.25; Дети $2.00. "

 ------------------------------------------------------------------- 

(((7))) (((21)))

Сикоукус, НЬЮ-ДЖЕРСИ - 20 мая (суббота 10.00 – 16.00)

Хартфорд, КОННЕКТИКУТ - 21 мая (воскресенье 17.00 – 20.00)

Бостон, МАССАЧУСЕТС - 22 мая (понедельник 19.00 – 22.00)

Олбани, НЬЮ-ЙОРК - 23 мая (вторник 19.00 – 22.00)

Сиракьюз, НЬЮ-ЙОРК - 24 мая (среда 19.00 – 22.00)

 ------------------------------------------------------------------- 

(((37)))  Мой ничего не стоящий спонсор опустился до предела и начал  рыть дальше.

Мой ничего не стоящий спонсор не болеет язвой, он - носитель.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((14))) (((10))) 

 ------------------------------------------------------------------ 

(((38))) Какой инструмент я люблю использовать в спонсорстве?

Я использую книгу "Как Разбогатеть Без Того, Чтобы Выиграть В Лотерею. " Книга Кита легко продается обычным людям и превращает их в кандидатов. Это – легкое решение самой трудной задачи. 

Если Вы хотите узнать некоторые другие советы, которые Кит использует, посмотрите на http://www.fortunenow.com/swamped.htm и Вы сможете прочитать специальное сообщение: Как Встретиться С Кандидатами, Просящими Подписаться В Вашу Сетевую Организацию.

Мне особенно нравится его совет, как приглашать в бизнес, НЕ отвечая на телефонные звонки. Вы будете любить этот короткий сценарий для  автоответчика, потому что это сработает даже для самых  застенчивых Ваших дистрибьюторов.

 ------------------------------------------------------------------ 

Встретимся в следующем номере - Большой Эл (((16)))

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> 

 08.05.2000
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1)))   (((2))) ------------------------------------------------------------------- 

(((39))) Новинка! Только появилась! Когда мир говорит о большой литературе, люди говорят о Шекспире, Хемингуэе, Стивене Кинге, и конечно, о книгах по сетевому маркетингу известного писателя Большого Эла. 

Я закончил конвертировать мою книжку  “Суперспонсирование: Специальные Предложения И Системы Быстрого Старта” в БЕСПЛАТНУЮ электронную версию! Вы получите более 130 страниц ценных методов спонсирования, и сможете их использовать, чтобы строить Вашу организацию быстро.

Это книжка N 5 из серии Большого Эла и стоит $ 12.95, если Вы ее заказываете. Но теперь E-версия книги абсолютно бесплатна. Никаких лицензионных платежей или дистрибьютивных ограничений. Вы можете посылать копию каждому в Вашей организации, если Вы этого хотите. Или, еще лучше, Вы можете сделать так, чтобы они загрузили себе собственную копию.

Я отправил по почте БЕСПЛАТНУЮ E-версию книги “Суперспонсирование: Специальные Предложения И Системы Быстрого Старта”  в интернет-страничку  Fortune Now. Посмотрите на http://www.fortunenow.com и нажмите на ссылку к разделу What’s New.

Это все интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, когда вам будет удобно.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((40))) Некоторые вопросы, которые Вы можете использовать, чтобы мгновенно СОЗДАТЬ интересующегося человека:

Сколько килограмм лишнего веса Вы должны будете иметь в возрасте 50 лет? Сколько Вы должны платить в минуту за международные переговоры? Если по справедливости, сколько Вам должны платить за час? Сколько недель отпуска в год Вам необходимо? Если бы Вы были Вашим собственным шефом, изменили бы Вы что-нибудь? Вы знаете человека, испытывающего проблемы со здоровьем? Вы знаете человека, который храпит? Как много должны получать адвокаты?

 ------------------------------------------------------------------- 

(((7))) (((21))) (((41))) 

Нет, НЕВАДА - 10 июня (суббота 17.00 – 20.00)

Стоктон, КАЛИФОРНИЯ - 11 июня (воскресенье 17.00 – 20.00)

Фресно, КАЛИФОРНИЯ - 12 июня (понедельник 19.00 – 22.00)

Лас-Вегас, КАЛИФОРНИЯ - 13 июня (вторник 18:30 - 21:30)

Лос-Анджелес, КАЛИФОРНИЯ - 14 июня (среда 19.00 – 22.00)

Город Канзас-Сити в США, КАНЗАС - 20 июня (19.00 – 22.00)

Де-Мойн, АЙОВА - 21 июня (среда 19.00 – 22.00)

Миннеаполис, МИННЕСОТА - 22 июня (четверг 19.00 – 22.00)

Омаха, НЕБРАСКА - 23 июня (пятница 19.00 – 22.00) 

 ------------------------------------------------------------------- 

(((42))) Кирк Лониус прислал мне свою версию поиска претендентов для его организации в сетевом маркетинге. Он создал клуб завтрака в Далласе, ТЕХАС. Бизнесмены встречаются на завтраке и обмениваются кандидатами. Например, печатник расскажет одному из своих заказчиков печати о выгодах от использования других услуг или продуктов других членов клуба завтрака. И предположите, кто имеет наибольший выигрыш? Организатор клуба завтрака, конечно.

Если Вы хотели бы видеть сайт Кирка, промотирующий его клуб завтрака, загляните на http: // home.flash.net / ~ klaunius/kleads/, и возможно, Вы получите несколько идей для Вашей спонсорской кампании разведки.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((43))) Мой ничего не стоящий спонсор - главный кандидат на  жертву естественного отбора.

К сожалению, мой ничего не стоящий спонсор пожертвовал свой мозг науке перед его использованием.

 ------------------------------------------------------------------- 

(((44))) (((36))) Фразы для начала разговора.

" 93-летняя умершая бабушка поддерживает своих внуков - оплачивает колледж при отдыхе семь футов под землей".

" Три грязных небольших тайны Вашего босса, который не хочет, чтобы Вы их узнали ".

" Сделайте Вашу кожу на десять лет моложе, затрачивая только 17 секунд в день ".

" Как 23 бывших договорных работников запустили их собственный бизнес на дому всего за семь минут ".

Это - только несколько идей для размышления. Продолжение следует. 

И – немного юмора. Вот некоторые из неясных и плохих заголовков, которые я встретил:

"Разгневанная Корова Повреждает Фермера С Топором ".

"Убийца приговорен к смерти второй раз за 10 Лет ".

" Война Есть Надежда для Мира ".

" Если Не Решить Вопрос Быстро, То Это Займет Какое-То Время ".

 ------------------------------------------------------------------- 

(((14))) (((10))) Встретимся в следующем номере -Большой Эл (((16)))

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>> > 

16.05.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1)))   (((2))) ------------------------------------------------------- 

(((45))) Если Вы ждете кого-то, кто придет и будет мотивировать Вас, что будет, если он не придет? Вы собираетесь оставаться немотивированным всю оставшуюся жизнь?

Случалось ли когда-нибудь,  чтобы новый дистрибьютор звонил  Вам и говорил: " О, я не могу быть успешным, потому что мой спонсор не помогает мне. Мне необходимо больше помощи. Почему мои спонсоры не строят мне организации? Почему мой спонсор не делает мою работу - приглашает, звонит, представляет мою программу своим кандидатам?"

Как лидеры, мы можем только улыбаться, когда мы получаем телефонные звонки подобные этому. Мы знаем, что звонящий избегает персональной ответственности за свои результаты и хочет видеть виновным любого человека на земле, кроме себя.

Так что мы можем тактично сказать звонящему, чтобы помочь ему вырасти и взять на себя персональную ответственность? Как насчет такого ответа: " Так что конкретно Вы хотите, чтобы Ваш спонсор делал для Вас из того, что Вы не желаете делать для себя? ". Этот ответ ничего не гарантирует, но большинство дистрибьюторов, по крайней мере, начнет брать персональную ответственность за свой бизнес.

 ------------------------------------------------------- 

(((46))) Скажем, Вы заплатите $5 каждому приглашенному, и один из 10 придет на презентацию. Это означает, что Вы потратили $50 только для того, чтобы одному кандидату представить презентацию.

Если Вы поехали в город, чтобы поговорить с кандидатом за кофе, это будет стоить Вам  $5 на проезд, стоимость Вашего кофе, стоимость Вашего объявления для назначения встречи, и весьма немного Вашего времени - только, одному кандидату представить презентацию.

Видите тенденцию? Встреча с кандидатом стоит денег и времени.

Так почему бы не подкупать кандидатов вместо этого? За деньги мень-шие, чем затраты на рекламу и т.д., Вы могли бы поставить завтрак, Вашему соседу, если он соглашается выслушать Вашу презентацию.

Вы могли бы спросить: " Но откуда я узнаю, что мой сосед будет хорошим дистрибьютором? "

Действительно, не имеется никакой гарантии. Но, с другой стороны, не имеется никакой гарантии, что незнакомец, который ответил на Ваше объявление, будет хорошим дистрибьютором.

Мораль: Смотрите на Ваши затраты, чтобы добраться до кандидатов.

 ------------------------------------------------------- 

(((47))) Множество людей испило из фонтана знаний, а мой ничего не стоящий спонсор только прополоскал горло.

Человек с деньгами встречает человека с опытом. Человек с опытом уезжает с деньгами, другой человек уезжает с опытом.

 ------------------------------------------------------- 

 (((47))) (((36))) Фразы для начала разговора.

" Вы задолжали налоги, которые Вы не можете оплачивать... Или налоги Вам НЕ ХОТЯТ оплатить? "

" 23-летний швейцар изумляет докторов чудесной капсулой здорового питания ".

" Толстые любители тахты, картофеля и телевизора сейчас получают дополнительную зарплату в почтовом ящике каждую неделю ".

" Как сделать Вашу кожу на десять лет моложе, затрачивая только 17 секунд в день "

Это - только несколько идей для размышления. Продолжение следует. 

И – немного юмора. Вот некоторые из неясных и плохих заголовков, которые я встретил:

" Продается собака: ест все, что попало и очень любит детей".

" Требуется человек для работы на динамитной фабрике. Необходимо согласие путешествовать ".

" Требуется 3-летний преподаватель для детского сада. Предпочтительно с опытом ".

" Требуется человек для ухода за коровой, кот. не курит и не пьет ".

 ------------------------------------------------------- 

(((14))) (((10))) Встретимся в следующем номере - Большой Эл (((16)))

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> 

02.06.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2))) ----------------------------------------------------------------- 

Я считаю нужным сказать Вам что-то вроде этого: "Вкладывайте капитал прямо в себя, пока не почувствуете, что это неплохая инвестиция".

Вы можете получить самое большое возвращение капитала на Вашу инвестицию с помощью новых навыков в Вашем бизнесе сетевого маркетинга. Если Вы хотели бы знать, как получить невероятную прибыль на Вашей инвестиции, то я отправил по почте законченную статью на интернет-страничку fortunenow. Просто идите на  http://www.fortunenow.com и вызовите раздел What's New.

Это постоянно доступно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, когда вам будет удобно. ----------------------------------------------------------------- 

Допустим, Вы участвуете в рекламной кампании. Когда Вы начинаете работать, Вы выясняете, что у Вас получается рекрутировать только одного человека из 25. Это означает, что Вы упускаете еще 24 человека.

Так как Вы уже затратили деньги на Вашу рекламу, то почему бы не вложить еще пару долларов и УДВОИТЬ или УТРОИТЬ Ваш результат?

Как? Вкладывая большее количество денег в претендентов, которые начинают работать с Вашей программой. Например, Вы могли бы сказать ему: "И я также оплачу Вам одну рекламную акцию, чтобы помочь Вам начать работу в нашей программе ".

" Я также оплачу Вам обучающий курс в нашей компании, который обычно стоит $ 49. "

" Если Вы можете начать сразу же, я обеспечу Вам бесплатно первый набор продуктов, чтобы Вы обратились к своим знакомыми с нашими изделиями без дополнительных затрат".

Что Вы сделали? Вы дали нерешительным кандидатам причину присоединиться к Вам прямо сейчас. Вы подняли Вашу результативность от одного из 25 до двух или трех из 25, и это стоило только несколько дополнительных долларов. И что лучше всего - Ваша инвестиция идет в карманы Ваших новых дистрибьюторов, которые потом к Вам вернутся.

Почему бы не попробовать дополнительный стимул следующий раз, когда Вы войдете в контакт с Вашими претендентами? Это - хороший способ получить большую отдачу от Вашего вложения в рекламу.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((51))) Почему успех всегда приходит по частям, а неудача - сразу целиком и полностью?

 ----------------------------------------------------------------- 

(((52))) После одного из моих семинаров на прошлой неделе, я спросил одного из слушателей, получил ли он мою бесплатную книгу "Суперрекрутирование". У него ее не было. Он думал, что это была та же самая книга, которую я предложил пару месяцев назад.

К сожалению, произошло недоразумение. Если Вы не получали полное издание книги "Суперрекрутирование: Особые Предложения и Системы Быстрого Старта" на 134 страницах, сделайте это теперь. Это бесплатно, а Вашей организации нужны советы по рекрутированию.

Я отправил по почте ссылку на БЕСПЛАТНУЮ электронную версию книги "Суперрекрутирование: Особые Предложения и Системы Быстрого Старта"  на интернет-страничку fortunenow. Просто идите на  http://www.fortunenow.com и вызовите раздел What's New.

----------------------------------------------------------------- 

(((53))) Девиз моего ничего не стоящего спонсора? " Интенсивно работайте, рассчитывая на деньги в будущем. Только ленивые рассчитывают на деньги прямо сейчас".

 ----------------------------------------------------------------- 

(((47))) (((36))) Фразы для начала разговора.

" Как получить дополнительно $ 400 в месяц - без того, чтобы выпрашивать их у Вашего босса ".

" Где получить чудесные продукты, которые заставят Вас чувствовать себя на 20 лет моложе ".

" Переработавшийся правительственный чиновник, чувствуя отвращение к своей бывшей деятельности, показывает обычным гражданам, как платить меньше налогов ".

" Три вещи, которые Вы должны сделать ко вторнику, чтобы гарантировать, что Вы больше никогда не будете аутсайдером ".

 ----------------------------------------------------------------- 

((7)) ((14)) ((10)) Встретимся в следующем номере - Большой Эл ((16))

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>> 

19.06.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1))) (((2))) ------------------------------------------------------- 

(((54))) Если бы у Вас было $50 000 для спонсирования шести человек в неделю, Вы должны были бы сделать это. Вы поймете, в конце концов, что шесть дистрибьюторов первого уровня гораздо более ценны, чем $50 000. Когда Вы в это поверите, Вы не будете иметь никаких проблем со спонсированием.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((55))) Ваши дистрибьюторы сохраняют свой бизнес под грифом "совершенно секретно", потому что они боятся отказов?

Если они похожи на большинство дистрибьюторов, то они боятся приближаться к потенциальным клиентам. Но что бы было, если бы Вы могли бы изменить это? На что был бы похож Ваш бизнес, если бы Вы смогли избавить от  страха отказа Ваших дистрибьюторов?

Ваш бизнес быстро бы вырос. Вы имели бы большое количество претендентов, просящих о презентации. Вы имели бы большое количество кандидатов на рандеву со спонсором. И Вы имели бы большое количество новых дистрибьюторов, еженедельно присоединяющихся к Вашему бизнесу.

Так как Вы можете уменьшить или устранить страх отказа у Ваших дистрибьюторов? Давая им новую точку зрения.

Вместо растолковывания, убеждения и приказывания, чтобы они пошли, наконец, и ПРОДАЛИ величайшую возможность своим кандидатам, почему бы не сообщить Вашим дистрибьюторам:

"Позвольте своим претендентам узнать, что они могут проверить Ваши продукты, а уж затем рекомендовать и продвигать вещи, которые им понравятся". Вот так. Другими словами, работа Вашего дистрибьютора должна позволить кандидатам узнать, что они могут проверить изделия, и, выбрав понравившиеся, рекомендовать и продвигать их - или продолжать делать эту проверку.

Это снимает ответственность с дистрибьютора. Решение делать проверку или идти дальше, рекомендовать и продвигать продукт - это решение, которое должен принимать сам кандидат. Ваш дистрибьютор не ответствен за решение кандидата. Единственная ответственность Вашего дистрибьютора состоит в том, чтобы позволить кандидатам узнать, что у них есть выбор.

Для большего количества идей загляните на http://www.fortunenow.com в раздел What's New. Вы найдете множество советов, чтобы помочь Вам принять на работу большое количество дистрибьюторов.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((56))) Исследователи обнаружили, почему ничего не стоящие спонсоры только похожи на человека. Просто у них  есть некоторые недостатки в анатомии. Исследователи нашли, что ничего не стоящие спонсоры бессердечны, бесхребетны и не уверены ни в чем.

 (((57))) Богатство компактно. Оно помещается в Вашей голове.

Скромные унаследуют землю - они слишком слабы, чтобы отказаться.

(((61))) 42.7 % всей статистики уже составлено.

(((63))) Мой ничего не стоящий спонсор настолько опустился, что, достигнув дна, он все еще продолжает рыть.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((58))) (((47))) (((36))) Фразы для начала разговора.

" Посмотрите в лицо факту. Даже если у Вас очень, очень хорошо получается быть динозавром, Вы все равно обречены на вымирание". 

" Вложите сейчас $ 50 в Ваше будущее, если Вы уверены, что вкладывать в себя - хорошая инвестиция".

" Вы живете и учитесь. Или Вы не живете долго".

" Секретарь с огромным стажем отказывается от повышения и начинает собственный бизнес всего за семь минут".

 ----------------------------------------------------------------- 

(((52))) (((7))) (((21))) (((41))) (((59))) Вниманию подписчиков FortuneNow. В июльском выпуске будет закончена история о том, как австралиец Марк Дэвис использовал одну из моих идей с семинара Мощного Маркетинга и пролетел почти миллион миль на самолете бесплатно.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((62))) Как превратить обычных дистрибьюторов в ежемесячно спонсирующую машину? Хотите большую обучающую аудиокассету для Вашего бизнеса в сетевом маркетинге?

Загляните на http://www.fortunenow.com/2internet_specialtext.htm. Всего за $ 13.95 в месяц  Вы получите обучающую аудиокассету и телеконференцию-тренинг для кандидатов.

----------------------------------------------------------------- 

(((64))) На недавнем семинаре лидеров я попросил, чтобы лидеры встали, посмотрели вокруг, и показали тех, кто ведет себя так же, как они. Оглядевшись, лидеры не смогли найти тех, кто их копирует.

Вывод?

Не тратьте так много времени, пробуя заставить людей быть похожими на Вас. Не тратьте так много времени, пробуя учить людей действовать подобно Вам, делать те же самые вещи, какие Вы делаете, и т.д.

Хорошо иметь лидеров, которые не являются Вашими ксерокопиями. Дайте им свободу вести бизнес своими способами.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((14)) ((10)) ((16)) Встретимся в следующем номере - Большой Эл 

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> 

30.06.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

 (((66))) Вы можете иметь сервер списка бесплатно. Onelist.com - теперь egroups.com... И скоро будет частью yahoo.com. Если Вы хотите бесплатный сервер списка, только зайдите на http://www.egroups.com и запустите Ваш собственный список. Это - наиболее эффективный способ связаться со всей Вашей организацией через электронную почту и информационные бюллетени.

Если вы не знакомы с серверами списка - вот разъяснение. Вы посылаете одно сообщение серверу списка. Сервер списка посылает Ваше сообщение всем Вашим подписчикам. Вот так. Это - только инструмент, который сохраняет Вам время, чтобы Вы могли провести большее количество времени с "горящими" кандидатами.

Также зайдите на http://www.egroups.com и посмотрите на некоторые из тысяч списков. Вы могли бы захотеть записаться в один из списков, которые могли бы помочь Вашему бизнесу.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((39))) (((67))) Хорошо падать лицом вперед, ничком. Это, по крайней мере, признак того, что Вы двигаетесь вперед.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((68))) Спонсирование не похоже на продажу.

Когда Вы покупаете что-нибудь, Вы даете продавцу деньги, получаете свой товар, и дело закончено. Вот так.

Когда кто-то просит, чтобы Вы подписали его в Вашу сетевую компанию, то это не просто одноразовая сделка. С Вами договариваются на относительно долгосрочную поддержку. У Вас будут спрашивать больше о программе, подключении людей, и т.д. Вы должны свободно общаться с этим человеком прежде, чем Вы примете это главное решение.

Именно поэтому "продажа" не работает при спонсировании. Что же работает - отношения. Ваш кандидат подпишет контракт, если он знает Вас, находит приятным Вас и доверяет Вам. Это - как раз то, почему люди подписываются.

Если Вы хотите быть эффективным рекрутером, концентрируйте большую часть Вашей презентации на отношениях и поменьше говорите об особенностях, выгодах, и фактах, касающихся Вашей компании.

Теперь болезненный вопрос: если Ваше последнее рандеву или презентация длилась 60 минут, сколько минут Вы потратили на особенности, выгоды, и факты, касающиеся Вашей компании?

Если Вы подобны большинству сетевиков, Вы провели 55 или 60 минут, говоря об особенностях, выгодах и фактах... И почти ничего не было сделано для формирования важнейшей части рандеву: отношений.

Вам стоит попробовать поместить большее количество отношений в Ваши презентации, и посмотреть, улучшаются ли Ваши результаты.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((69))) На прошлой неделе Кейт и я ехали на такси в аэропорт. К нашему удивлению, шофересса такси имел книгу Кита "Как Разбогатеть Без Выигрыша В Лотерею", положенную так, чтобы все пассажиры могли ее видеть. Я сказал ей, что если она расскажет нам об опыте использования этой книги для поиска потенциальных дистрибьюторов, то я постараюсь познакомить ее с автором этой книги.

Она вначале возбужденно рассказала, как первый раз за 15 лет своего трудового стажа смогла заработать дополнительные деньги, причем, не уходя из машины. Она действительно была тронута этой книгой. А самое лучшее - она знала еще 200 других шоферов такси, которые могли бы читать эту книгу во время ожидания пассажиров. Потом я представил ее Кейту, и мы с удовольствием доехали до аэропорта.

Мораль? Эта шофер такси увидел потенциал книги "Как Разбогатеть Без Выигрыша В Лотерею". И она еще и делала кое-что для раскрытия этого потенциала. У Вас есть дистрибьюторы, которые покупают инструменты, книги и кассеты, а затем прячут их или сохраняют под грифом "Совершенно секретно"? Инструмент хорош только тогда, когда Вы его используете.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((7))) (((21))) (((41))) ((58))) (((47))) (((36))) Фразы для начала разговора.

"Как зарабатывать дополнительные деньги каждый раз, когда Ваш сосед поднимает телефонную трубку".

" 23-летняя мать двоих детей показывает домохозяйкам, как зарабатывать на дому больше, чем их мужья получают за полную рабочую неделю".

 ----------------------------------------------------------------- 

(((70))) Я буду проводить ежегодный семинар Мощного Маркетинга и Промоушена 29 и 30 сентября 2000 г. в Хьюстоне, Штат Техас. Если Вас не было на нем, вы работаете с эффективностью только 10 %. Изучите, как приложить рычаги к Вашим усилиям для больших денег. Это ежегодный двухдневный семинар специально для построителей бизнеса. Мы показываем лидерам:

 * Как превращать их расходы в источник прибыли

 * Как стать лидером и руководить организацией без финансовых затрат

 * Как делать предложения, от которых кандидаты не смогут отказаться

 * Как заставить других назначать встречи кандидатам для Вас

 * Как получить максимальный выход от Вашей рекламы

 * И многое другое в течение этого 2-хдневного практического семинара!

Предварительная регистрация для этого исключительного случая необходима. Зайдите на http://www.fortunenow.com/pmp.htm для уточнения деталей.

 ----------------------------------------------------------------- 

(((14))) (((10))) (((16))) Встретимся в следующем номере - Большой Эл  

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> 

20.07.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

 (((1))) (((2))) ----------------------------------------------------------------- 

(((71)))Кто продает моим потенциальным клиентам?

Ответ на этот важный вопрос могут дать Вам сотни или даже тысячи горячих, квалифицированных лидеров Вашей компании. Если Вы хотите найти хороших потенциальных клиентов, "готовых начать", Вы захотите узнать план из нашего семинара Мощного Маркетинга и Промоушена.

Просто загляните на http://www.fortunenow.com в раздел What's New. Это интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, как Вам будет удобно. И как обычно, удостоверитесь, что Вы дочитали эту выдержку полностью до конца. Там есть сюрприз - Вам действительно это понравится.

 ------------------------------------------------------------ 

(((72)))Советы по рекрутированию:

Сообщите Вашему кандидату, как деньги от сетевого маркетинга могут дать ему возможность больше не работать вообще.

Например, если Ваш кандидат - риэлтор по недвижимости, скажите ему: "Что произойдет, если Ваш доход в МЛМ будет только $100 в месяц? Вы могли использовать эти $100, чтобы выплачивать аренду-лизинг за один качественный дом. Через 10 лет этот дом будет оплачен. Вы получите легально дом за $100,000".

Брокеру, работающему с ценными бумагами, говорите: "Что произойдет, если Вы вложите $100 в месяц в Ваши любимые акции на следующие 10 лет? Вы имели бы настоящее благосостояние, о котором нельзя сказать, что это доплата к Вашему пенсионному фонду".

 ------------------------------------------------------------ 

(((73)))При рекрутировании хорошо работает вопрос: "Вы женаты на своей работе или Вы действительно непредубежденны? "

 ------------------------------------------------------------ 

(((74)))Билеты на круиз на День Благодарения - 2000 для сетевиков-маркетологов закончились.

Наш следующий намеченный круиз для сетевиков-маркетологов пройдет в октябре 2001 года. Это - однонедельный круиз с заходом в Италию. Подробности будут сообщены.

 ------------------------------------------------------------ 

(((75)))"... Моя MLM компания не делает... "

"Моя MLM-компания этого не делает. Они не имеют этого, и этого, и этого и руководство не делает это, это, и это. Вы можете порекомендовать мне хорошую МЛМ-компанию"?

Я получаю много запросов по телефону и переговоров подобных этому.

Я обычно рекомендую, чтобы звонящие пошли на государственную работу, где все совершенно. Они не должны тратить впустую свое время с несовершенной МЛМ-компанией.

Не существует такой вещи, как совершенная работа или совершенная МЛМ-компания. Слишком много дистрибьюторов думают, что если они подписываются в легальную, великолепную, на стадии взлета, в первом уровне, устойчивую, 30-летнюю компанию с прозрачным маркетинг-планом, то эта компания сделает их богатыми и успешным. Пусть они продолжают мечтать.

Компании не делают дистрибьюторов богатыми.

Спонсоры не делают дистрибьюторов богатыми.

Только дистрибьюторы могут сделать себя богатыми.

Одна из причин дистрибьюторских неудач - то, что они постоянно ищут недостатки и причины, почему их компания не дает им работать.

Причины успеха лидеров - в том, что они постоянно ищут причины, почему их компания будет работать. Поэтому, если Вы звоните нам, чтобы жаловаться, что внешние влияния (Ваша компания, спонсор, супруг (супруга), адвокат, собака, погодные условия и т.д.) удерживают Вас от преуспевания, я буду Вас слушать. Мне нужны стрессы, чтобы держать себя в форме.

Но помните, после того, как Вы обвините всех и каждого, не отказывайтесь от возможности поиска успеха с другой МЛМ-компанией. Не имеет значения, в какой компании Вы не будете работать. Успех придет только тогда, когда Вы решаете работать.

 ------------------------------------------------------------ 

(((76))) 50% всех выпускников Гарварда находятся в нижней половине списка успеваемости.

Успех - это не работа в других компаниях.

 ------------------------------------------------------------ 

 (((58))) (((47))) (((36))) Фразы для начала разговора.

"Как избавиться от храпа  за 11 секунд".

"Теперь Вы можете получить две зарплаты за ту же работу".

"Есть три новых способа, благодаря которым Вы сможете удалиться от дел на 10 лет раньше".

"Как терять 2 фунта в неделю и продолжать наслаждаются мороженым".

 ------------------------------------------------------------ 

(((77)))Внимание: Только для подписчиков fortunenow.

"Как проделать воздушные путешествия на $16,000... БЕСПЛАТНО"! На странице 3 июльского выпуска я рассказал, как Марк Дэвис использовал наши методы Мощного Маркетинга, чтобы пролететь почти 1,000,000 миль бесплатно. Пожалуйста, сообщите мне, как Вы использовали эту методику в Вашем бизнесе. Возможности бесконечны.

Августовский выпуск fortunenow - все еще в печати. Я буду отправлять его по почте на странице для членов http://www.fortunenow.com 2 августа, так что Вы не будете должны ждать почтальона.

 ------------------------------------------------------------ 

((70))((14)) ((10)) ((16)) Встретимся в следующем номере - Большой Эл  

<<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>> <<<>>>
08.08.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

В этом выпуске...

1. Как я могу найти больше кандидатов, использующих Internet?

2. Спонсорский совет #1. 

3. Спонсорский совет #2. 

4. Как помочь Вашим кандидатам решится работать в МЛМ.

5. Новые заголовки и первые фразы.

6. Ежегодный Семинар Мощного Маркетинга и Промоушена.

 ----------------------------------------------------------------- 

Если Вы хотите бесплатную копию на 32 страницах FortuneNow+Руководство Ресурсами, загляните на http://www.fortunenow.com/freeresource.htm и мы пошлем Вам копию нашего следующего выпуска.

 ----------------------------------------------------------------- 

Как я могу найти больше кандидатов, использующих Internet?

Как мне найти более качественных кандидатов, используя Internet? Как я могу направлять больше людей на мой сайт?

В апреле я был приглашенным лектором на чате AOL. Моя тема была: "Использование Вашей интернет-странички, для построения Вашего МЛМ-бизнеса."

Участники хотели знать некоторые базовые ресурсы, советы, рекомендации и секретные стратегии, использующие Internet, чтобы помочь себе в их бизнесе в сетевом маркетинге. Я отправил по почте законченную расшифровку стенограммы для вашего удобства.

Просто загляните на http://www.fortunenow.com в раздел What's New. Это интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, как Вам будет удобно. И как обычно, удостоверитесь, что Вы дочитали эту выдержку полностью до конца. Там есть сюрприз - Вам действительно это понравится.

 ----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #1. 

Q. Что все Ваши презентации имеют общего?

A. Они все предлагают свободу во времени и свободу в деньгах.

Вы никогда не встретите кандидата, отвечающего Вам: "О, я не хочу подписываться, потому что мне не нужно свободное время или финансовая свобода. Я думаю, что я хотел бы иметь мало денег, быть вечно в долгах и больше пропадать на работе."

Какие глупости, не так ли?

Ладно, если все Ваши кандидаты хотят свободы времени и денег, а Ваша презентация  предлагает свободу времени и денег, тогда почему они не подписываются?
Потому что они не верят, что они лично могут достичь свободы в Вашей компании. Несомненно, Вы можете это сделать, но они не думают, что они могут это сделать.

Вот в чем секрет. Когда кандидат не верит, что он сможет здесь добиться успеха, что делает большинство людей:

Они пускаются представлять очередные преимущества.

Они сообщают кандидату о телеконференциях, хороших брошюрах, совершенных видеокассетах, чудесных семинарах, автомобильных премиях, и многом, многом другом. Это все классно. Но они выпускают из виду главное.

Кандидат не думает, что он сможет это сделать, поэтому все это не имеет значения для него в виде преимуществ.

Решение?

Вместо разговора о большом количестве преимуществ, сконцентрируйтесь на показе Вашему кандидату, насколько ПРОСТО делать Ваш бизнес. Возможно, Вы сможете дать Вашему кандидату одну из одноминутных презентаций Большого Эла.

Дайте уверенность своему кандидату, что он может быть успешен в Вашем бизнесе. Это - то, за что держится Ваш человек - уверенность.

 ----------------------------------------------------------------- 

Семинар Большого Эла: «Как Спонсировать Дистрибьюторов БЫСТРО”.

Я только что модифицировал страницу графика с большим количеством новых мест семинаров. Если Вы хотели бы видеть, будет ли наступающий семинар в Вашем районе (или в районе Вашей организации), смотрите: http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm 

Все семинары доступны для всех.

----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #2. 

" Запутавшийся разум всегда говорит - нет. "

Делайте Вашу презентацию простой. Если Ваша презентация длинна и

сложна, большинство людей будет говорить "Нет" просто потому, что они боятся, что чего-то не понимают.

Если Ваша презентация слишком проста, Ваш заинтересованный кандидат будет нетерпеливо спрашивать Вас о дополнительной информации. Вы все еще побеждаете!

 ----------------------------------------------------------------- 

"Конечно, я хочу иметь свой собственный бизнес, но я не могу позволить себе купить Стартер-кит."

Ваш кандидат может быть ограничен в средствах, но говорить о своем большом желании, правильно? Он действительно хочет быть успешным в собственном бизнесе. Насколько активен Ваш кандидат?

Подумайте над следующей историей в Чайнатауне: Портрет Закрытого Общества (HarperCollins, 1992):

Много иммигрантов начинают как уличные коробейники три или четыре года, пока они не заработают достаточно денег (примерно $50 000 - $100 000) для начала собственного мелкого бизнеса. История говорит о Лине, который зарабатывал $360 в неделю, торгуя вразнос овощами, плодами, и зонтиками. Его ежегодный доход: $22 000. Что удивительно - Лин скопил $18 000 за год - смог прожить на $4 000. Лин скопил более $70 000 через четыре года, так что он смог запустить свой собственный бизнес.

Н-да. Я сказал бы, что Лин мотивирован и хочет пожертвовать своим уровнем жизни, чтобы достичь своих целей. Вернемся к нашему первоначальному кандидату, который не смог придумывать, где найти $40 для инвестиции в комплект дистрибьютора. Как Вы думаете? Показывает это сильное, горячее желание Вашего кандидата создать свой собственный бизнес?

Американцы берут слишком много из предлагаемого. Они испорчены. Они хотят иметь, но не желают платить. Новые иммигранты в Америке также хотят иметь, но они желают платить. Они рады, что они имеют возможность платить.

Что обычно Американцы хотят?

Они хотят быть боссом, но отказываются оставаться после работы.

Они хотят ездить в экзотические путешествия, но отказываются экономить на ежемесячных зарплатах.

Они хотят иметь собственный бизнес, но только если это бесплатно.

Они хотят быть лидером МЛМ с ежемесячным доходом с пятью нулями, но они не могут оторваться от дивана и сделать что-то лично, чтобы использовать свою возможность.

Неудивительно - средние люди имеют неприятности, когда начинают строить бизнес в МЛМ. Они должны строить бизнес самостоятельно, и это большое неудобство. Именно поэтому успешные построители программы МЛМ ищут Несреднего Американца. Проще строить успешный МЛМ-бизнес, когда хоть кто-то работает.

 ----------------------------------------------------------------- 

Первые фразы для начала разговора.

"Ешьте, чтобы побольше похудеть. "

"Как взять шестимесячный отпуск дважды в год. "

"Начните подрабатывать и обгоните Вашего босса по зарплате всего за шесть месяцев. "

"22 способа делать дополнительно $300 в месяц. "

----------------------------------------------------------------- 

Если Вы слушаете аудиокассеты, обучающие ленты в Вашем автомобиле, Вы захотите подписаться на Ежемесячный Тренинг Сетевого Тренера. В этом месяце подписчики получили три аудиокассеты с советами от лидеров сетевого маркетинга, плюс книга.

Стоимость? $13,95 в месяц ($8,95 + отгрузка и обработка). Если Вы хотели бы воспользоваться преимуществами  этих идей, Вы можете подписаться на http://www.fortunenow.com/911text.htm и Вы также получите бесплатный набор превосходных лент с обучением от Тома Паредеса. Телефонные Методы, которые Работают, - только для подписавшегося.

 ----------------------------------------------------------------- 

Дипломированные специалисты нашего Семинара Мощного Маркетинга и Промоушена, знают, как получить большое количество бесплатной рекламы и как иногда даже заработать на рекламе.

Пожалуйста, обратите внимание: это - не коммерческий трюк на нашем следующем семинаре 29 сентября и 30 в Хьюстоне, Штате Техас. Это - просто тонкое, на уровне подсознания объяснение, что Вы должны быть там, Вы хотите быть там, Вы будете там...

Если Вас не было на Семинарах Мощного Маркетинга и Промоушена, Вы работаете с эффективностью в 10%. Учитесь, как умножать Ваши усилия для больших денег. Это - ежегодный двухдневный семинар только для построителей бизнеса. Мы показываем лидерам:

 * Как обращать их расходы в источник прибыли

 * Как искать дистрибьюторов и контакты для их организаций бесплатно

 * Как делать предложения, от которых Ваши кандидаты не смогут отказаться

 * Как заставить других искать  и подготавливать кандидатов для Вас

 * Как получить максимальный выход в Вашей рекламе

 * И большое количество другого в течение этого двухдневного практического семинара! Необходима заявка. Идите на http://www.fortunenow.com/pmp.htm для подробностей.

Встретимся в следующем выпуске! Большой Эл

< < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < 

20.08.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

В этом выпуске...

1. Привлечение большего количества кандидатов, пользующихся компьютером.

2. Спонсорский совет #1 - Купон за $1

3. Спонсорский совет #2 - подход jellybean.

4. Новые заголовки и первые фразы.

----------------------------------------------------------------- 

Как я могу использовать простую викторину, чтобы привлечь больше кандидатов к моей возможности в сетевом маркетинге?

В моей книге "Как Создать Взрыв Рекрутирования" я показываю, как. Привлекайте кандидатов к Вашей экспозиции на торговых показах и выставках, используя простой компьютерный опрос, Вы можете получить кандидатов: а)активных, б)заинтересованных, в)желающих узнать побольше о Вашей программе и ответах на тест. Плюс, Вы можете также получить их имена, адреса и телефоны для будущего использования.

Вы можете использовать эту же самую методику на Вашем сайте, с прямым ответом по почте, или любым способом разведки.

Есть законченная выдержка (страницы 99 - 109) для чтения и удовольствия. И, из-за многочисленных запросов, я даже решил дать написанную компьютерную программу. 

Просто загляните на http://www.fortunenow.com в раздел What's New. Это интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, как Вам будет удобно. И как обычно, удостоверитесь, что Вы дочитали эту выдержку полностью до конца. Там есть сюрприз - Вам действительно это понравится.

 ----------------------------------------------------------------- 

Ну и что с того, что Вы выигрываете крысиные гонки? ... Вы - все еще крыса. (Неизвестный).

Поглаживание по голове отстоит на расстоянии всего нескольких дюймов от пинка в зад.

Помните, богатство компактно. Оно помещается... внутри Вашей головы!

Мой ничего не стоящий спонсор так понимает руководство: " Держать ненавидящих меня людей подальше от тех, кто еще колеблется."

 ----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #1. Купон за $1.

Большинство купонов скучно. Они редко мотивируют кандидатов.

Но что мог быть более интересного, чем получение новой хрустящей купюры в $1?

Вместо создания печатного купона, дайте Вашему клиенту новую, красивую бумажку в $1 и объявите, что это Ваш специальный купон.

Рассмотрим пример...

В конце Вашей презентации диетических продуктов говорите: "Г-н Кандидат, это - наша замечательная диетическая программа. И у меня есть замечательный купон, чтобы дать Вам взамен за потраченное Вами время. Вот этот красивый новенький доллар - Ваш купон.

"Вы можете использовать этот купон тремя способами.

"Во-первых, Вы можете решить, чтобы Вам не надо худеть. Тогда Вы могли бы использовать этот красивый, новый однодолларовый купон, чтобы купить Вашу любимую конфетку. Ладно, Вы немного прибавите в весе, но Вы получите удовольствие от использования купона, ведь так?

"Второе. Вы могли бы решить, чтобы Вы не хотите худеть, но

Вы можете взять его в рамку и повесить на стену. Он красиво смотрится, и Вы можете рассматривать этот купон до тех пор, пока не решите, что Вам стоило бы похудеть.

"Третье. Вы могли бы решить, чтобы Вы хотите похудеть сейчас. Тогда Вы можете использовать этот купон, чтобы получить нашу полную диетическую программу. Набор для привилегированного заказчика дает возможность сэкономить Вам почти $23!

"Итак, Г-н Кандидат, вот Ваш купон. Используйте его любым способом, каким Вы пожелаете."

Поверьте мне, Вы будете иметь безраздельное внимание Вашего кандидата.

Используйте эту же самую методику купона для рандеву, рекрутирования, или ???? Все, что требуется - небольшое воображение применить эту $1-методику для Вашего бизнеса.

 ----------------------------------------------------------------- 

График Сентября 2000. Я буду проводить семинары. Пожалуйста, зайдите на http://www.fortunenow.com/3hrworkshops.htm (Вам понравится небольшая карта вверху этой страницы).

----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #2. 

Скажем, у Вас есть кандидат, который не видит вашей возможности. Однако Вы знаете, что этот человек мог бы добиться успеха в Вашем бизнесе. Как Вы можете заставить его постоянно думать о Вашем деловом предложении?

Дайте Вашему особенному кандидату банку сладких орешков. А не нее наклейте этикетку с надписью: "Для временного снятия напряжения от неблагоразумных боссов. Применяйте два орешка каждые четыре часа до исчезновения проблемы. Если проблема упорствует, позвоните Джону До по тел. xx - xxx-xxxx, чтобы начать свой домашний бизнес.

 ----------------------------------------------------------------- 

Фразы для начала разговора

"Получите первоклассную юридическую защиту всего за $25 в месяц. "

"Получите повышение 15% - и никогда не возвращайтесь обратно."

"Три тайны Вашего босса, которые он никогда не расскажет Вам."

"Как никогда второй раз не платить за автомобиль."

----------------------------------------------------------------- 

Увидимся в следующем выпуске! Большой Эл

< < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < 

05.09.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

В этом выпуске...

1. Ответы на программу тестирования кандидатов.

2. Бесплатная компьютерная программа разведки, готовая к загрузке.

3. Спонсорский совет #1 - убийственный вопрос.

4. Спонсорский совет #2 - Преодоление бедности.

5. Новые заголовки и первые фразы.

6. Брать ли на мощный завтрак мозги эксперта?

 ----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #1. 

Задайте убийственный вопрос, и ждите, пока Ваш кандидат действительно задумается о последствиях. Не нарушайте тишину. Позвольте Вашему кандидату выработать свое собственное внутреннее убеждение. Вот пара хороших вопросов:

Кто, по Вашему мнению, действительно будет беспокоиться, сколько находится денег на Вашем сберегательном счету в течение ближайших 10 лет?

Как долго Вы будете получать жалованье после того, как Вы покинете Вашу работу? Будет ли Ваша фирма все еще извлекать выгоду из плодов Вашей работы после того, как Вы уйдете?

Если бы Вы захотели пребывать дома с вашим семейством, то есть ли у Вас мысли о других способах получения регулярной зарплаты?

Было бы неплохо иметь дополнительный ежемесячный чек, который закрывает все Ваши автомобильные платежи?

 ----------------------------------------------------------------- 

На субботнем тренинге моего ничего не стоящего спонсора он обучал нас всему, что он знает о спонсировании. Он сказал: "Это все сводится всего к двум методам.

"Методика #1: Ворчать.

"И, когда это не работает, Вы обучаетесь высшему уровню:

" Методика #2: Просить."

 ----------------------------------------------------------------- 

Мой ничего не стоящий спонсор должен делать свои визитные карточки из туалетной бумаги - это, по крайней мере, достигло бы цели.

 ----------------------------------------------------------------- 

Вложите капитал в изучение новых навыков. Вы можете терять деньги в бизнесе, но Вы не можете потерять то, чему Вы научились.

 ----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #2. 

Когда Ваш кандидат заявляет о бедности...

Кандидат: "Я не могу позволить себе $49 за комплект дистрибутора."

Спонсор: " У Вас есть кабельное телевидение, правильно? Что принесет Вам больше денег? Кабельное телевидение или наша возможность? "

Если Ваш кандидат не имеет кабельного телевидения, измените Ваш подход со следующими вопросами: Курение, Пиво, Гольф, Еда в ресторанах, Кино, Пицца

 ----------------------------------------------------------------- 

Фразы для начала разговора.

"Тайны Избавления от Ваших Налогов Легально, так что Вы Можете Уволиться Подобно Королю! "

"Финансовый взрыв Ваших Активов! "

"Устрашающая диета, которая вытаивает два фунта еженедельно. "

"Увольте Вашего босса, и запустите Ваш собственный частный бизнес всего за семь минут."

----------------------------------------------------------------- 

Окончательный мощный завтрак, научающий опыту?

Вы хотели бы иметь завтрак с высшими лидерами сетевого маркетинга

и иметь возможность спросить точно, как они делают их бизнес?

Я понимаю, его почти невозможно вписать в Ваш график. Но вот кое-что получше.

Каждый месяц мы берем интервью у высших лидеров сетевого маркетинга, чтобы выяснить точно, что они говорят, и что они делают, чтобы построить их бизнес. Интервью записаны, отредактированы, и скомпонованы в удобную аудиокассету. Если Вы слушаете обучающие аудиокассеты при езде в Вашем автомобиле, Вы захотите подписаться на Серию-ежемесячник “Сетевой Тренер”.

В этом месяце мы взяли интервью у суперзвезды Тома Паредеса и узнали, как он использует мечты и видение, чтобы добиться  побуждения и мотивации у дистрибьюторов. Вместо обычной воды мы услышим, что Том покажет нам точно, как и где использовать мечты и видение, и почему большинство из нас тратит наше время, пробуя устранить проблемы и удалить препятствия у нашей организации.

На второй аудиокассете - наше интервью с Крэйгом Таккером. Он использует свои самые последние методы для разведки и формирования сети по Internet. Практично и просто дублировать.

И конечно, имеется кассета-бонус Len Clements.

Это - основная кассета для разведки, для людей, которые никогда не слышали о сетевом маркетинге или ярые скептики. Это могло бы стать инструментом, в котором Вы нуждаетесь именно для этого особенного кандидата.

Вы можете подписаться,  зайдя на  http://www.fortunenow.com/911text.htm и Вы также получите прекрасную бесплатную серию Тома Паредеса " Телефон:Методы, которые Работают "- только для подписавшихся.

 ----------------------------------------------------------------- 

Встретимся в следующем выпуске .- Большой Эл.

< < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < 

19.09.2000 
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

В этом выпуске...

1. Спонсорский совет #1 - Используйте новые методы.

2. Спонсорский совет #2 - Реальный доход на частичной занятости.

3. Новые заголовки и первые фразы.

----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #1. 

Когда последний раз Вы узнали кое-что новенькое, что пригодилось Вам в построении Вашего МЛМ-бизнеса?

Скажем, Вы старый профессионал. Вы активно организовывали сети, начиная с 1980 - но вы все еще используете методы 1980!

Мир прошел мимо Вас?

Вы ослабляете свои усилия,  не пользуясь преимуществами новых методов?

Посмотрим, что изменилось с 1980 года? Давайте посмотрим. В 1980...

Компакт-диски не были изобретены. Вы не могли использовать компакт-диски при рандеву или объяснении Вашего плана. Видеомагнитофоны только появлялись на сцене. Вы не могли использовать факс или " факс по требованию " для разведки, презентации или передачи маркетинг-плана немедленно в руки кандидата. Не было никаких факсов.

Internet? До него еще 10 лет. Не было никаких сайтов компании и никаких способов обращаться к ним, если бы даже они и существовали.

Электронная почта? Вы смеетесь? Спам нас нисколько не пугал.

Междугородные разговоры были дороги. Не было никаких телеконференций. Большинство кандидатов не имело кредитных карточек. И большинство кандидатов выделяло бы Вам 20 или 30 минут для презентации.

Да, изменилось многое, не так ли?

Когда последний раз Вы выделяли время на изучение новых методов и закрепление навыков?

Если Вы все еще используете методы 1980-х или 1990-х, Ваши конкуренты могут захватывать Ваших лучших кандидатов, пока Вы упорно мучаетесь с древними навыками и устарелыми, неэффективными методами.

Все мы знаем, что в сетевом маркетинге, если Вы останавливаетесь,

Вы идете назад.

Если Вы не познакомились с любыми новыми методами за последнее время, зайдите на  http://www.fortunenow.com , на " What’s New ".

Я уверен, что Вы найдете несколько мощных идей, которые смогут помочь Вашему бизнесу расти быстрее.

 ----------------------------------------------------------------- 

Чтобы наши школы проникались положительной атмосферой, мой спонсор поставил аквариум на стол. Он сказал нам - каждый, кто принесет негатив к нам, должен положить $1 в аквариум.

Я сказал, " Это - глупая идея."

 После подписания контракта с нашей компанией, дистрибьютор сказал: "Я прошел обучение, использовал продукт и поговорил с кандидатами. На какой ступеньке лестницы к успеху я нахожусь? На нижней." Я ответил, " Если это беспокоит Вас, помните, большинство людей не имеют даже лестницы."

 ----------------------------------------------------------------- 

Вы можете иметь друзей, успешных в других видах бизнеса. Однако они не могут совместно использовать их успешную деловую возможность с другими, подобно Вам в сетевом маркетинге.

Спонсорский совет #2. 

Сетевой маркетинг - хорошее дополнение к обычному регулярному жалованью. Так как регулярное жалованье используется на  расходы на домашнее хозяйство, дополнительные деньги от сетевого маркетинга могут использоваться для:

- Путешествий

- Более хороших автомобилей

- Вложений в образование

- Капитализации дохода

- Уплаты долгов

- Дорогого хобби

- Ранней пенсии

Однако многие люди хотят доходом от сетевого маркетинга заменить их регулярное жалованье, и часто они уходят с работы слишком рано. Послушайте опытные голоса:

" Ничего волшебного не происходит, когда Вы уходите с Вашей работы - за исключением того, что Ваш доход исчезает. " - Эрт Спикол

Письмо от одного дистрибьютора: " Так как я ушел со своей работы, я стал спать как младенец. Каждые три часа я просыпаюсь и плачу."

Вывод из этих примеров: Позвольте Вашему доходу от сетевого маркетинга расширить Вашу жизнь.

 ----------------------------------------------------------------- 

Фразы для начала разговора

"Если Вы используете свою MasterCard, чтобы оплатить долги за Вашу VISA, проверьте наше решение долгов по кредитным карточкам. "

"Как уволиться на пять лет раньше - но при полной пенсии!"

"Как работать две недели в месяц - но получать плату за полный месяц."

"23-летняя бывшая балерина показывает людям, как начать собственный бизнес на дому всего за семь минут."

----------------------------------------------------------------- 

Имеются два больших способа потерпеть неудачу в сетевом маркетинге:

1) Не подписываться.

2) Не пробовать.

 ----------------------------------------------------------------- 

Встретимся в следующем выпуске! Большой Эл

< < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < <<> > > < < <>> > < 

13.10.2000
Информационный бюллетень по рекрутированию Большого Эла

(((1))) (((2)))  -------------------------------------------------------

В этом выпуске...

1. Как создавать мощные заголовки по формуле Большого Эла.

2. Спонсорский совет #1 - Как сделать больше презентаций.

3. Спонсорский совет #2 - Кандидаты привлекаются счастливыми людьми.

4. Новые заголовки и первые фразы.

 ----------------------------------------------------------------- 

Дешевая, Запущенная, Дрянная, Формула Большого Эла из четырех шагов для заголовков, как из бульварной газеты.

Если вы хотели бы узнать, как создать мощные заголовки, возьмите эту формулу. Следуйте простому пошаговому методу с заполнением бланка. И помните - только одно хорошее первое предложение может полностью изменить направление Вашей карьеры в МЛМ.

Прочитать полный  метод Дешевой, Запущенной, Дрянной Формулы Большого Эла из четырех шагов для заголовков, как из бульварной газеты... можно на http://www.fortunenow. в разделе What's New. Это интерактивно, и это бесплатно! Только загрузите или читайте, как Вам будет удобно. 

 ----------------------------------------------------------------- 

Спонсорский совет #1: Получение возможности презентаций.

Вот четыре причины, почему дистрибьюторы не представляют свои программы на теплом рынке друзей и родственников:

1. Они не понимают, как их программа работает.

2. Они лично некомпетентны. Они не посещают обучение.

3. Они боятся отказов.

4. Они не верят в свою программу.

Хотите решить эти четыре проблемы?

Попробуйте делать Ваши презентации ПРОСТЫМИ. Я лично рекомендую для новых дистрибуторов "одноминутные презентации".

Простая презентация легко и просто понимается и кандидатом и дистрибьютором. Простую презентацию просто выучить, она не требует трехчасового сеанса обучения. Простые презентации помогают уменьшить число отказов. Кандидат не успевает построить аргументов к сопротивлению, если презентация длится только одну минуту.

И, наконец, легче поверить в Вашу программу, если Вы можете это легко объяснить.

Так почему бы не попробовать свести Вашу коммерческую презентацию только к наиболее важным пунктам? Если кандидат заинтересован, он может всегда получить дополнительную информацию на первом сеансе обучения.

 ----------------------------------------------------------------- 

Невежество излечимо, но глупость - это на всю жизнь.

Мой ничего не стоящий спонсор - сделал себя сам, и теперь заметны результаты труда рабочей силы низкой квалификации.

 ----------------------------------------------------------------- 

График ноября:

Сиэтл, ВАШИНГТОН Среда, 1 ноября - БИЛЕТОВ НЕТ

Boise, АЙДАХО Четверг, 2 ноября - 19 22.

Солт-лейк-Сити, Юта Суббота, 4 ноября - 9 12

Денвер, КОЛОРАДО  Воскресенье, 5 ноября - 18 21.

Колорадо Спрингс, КОЛОРАДО Понедельник, 6 ноября - 19 22.

Albuquerque, НЬЮ-МЕКСИКО Вторник, 7 ноября - 19 22.

Эль- Пасо, ТЕХАС Среда, 8 ноября - 19 22.

Tampa, ФЛОРИДА Суббота, 11 ноября - 18 21.

Форт Лодердейл, ФЛОРИДА Воскресенье, 26 ноября - 18  21.

Вест Палм-Бич ФЛОРИДА Понедельник, 27 ноября - 19 22.

Майами, ФФЛОРИДА Вторник, 28 ноября - 19 22.

----------------------------------------------------------------- 

Самый темный час в жизни любого человека - когда он садится, чтобы спланировать, как получить деньги без того, чтобы заработать их.

---- Horace Greeley
( Мог ли Гораций иметь в виду участников финансовых пирамид и ленивых, коварных дистрибьюторов МЛМ?)

Если мой ничего не стоящий спонсор захочет сказать то, что он думает - он будет молчать.

 ----------------------------------------------------------------- 

Совет #2: Кандидаты привлекаются счастливыми людьми.

Лидеры счастливы.

Счастье не "там где-то". Это - не цель, которую можно найти.

Так где же - счастье?

Это - внутри нас. Счастье может быть включено или отключено нашими командами.

Например, скажем, что мы имеем проблему. Наши дистрибьюторы не отвечают на звонки день или два. Они отзванивают, когда им захочется.

Это - проблема? Только, если мы решаем, что это так. Мы делаем выбор.

Если мы думаем, что наше счастье зависит от быстрых ответов по телефону, рассмотрите этот сценарий:

Вообразите, что однажды Ваш телефонный кабель оборван. Необходимо три дня для восстановления линии. Это катастрофа

приведет Вас к несчастью на следующие 72 часа? Конечно, нет.

Так что помните, вовсе не ситуация или проблема имеет значение,

а то, как Вы предпочитаете смотреть на это.

Так почему бы не выбрать - стать счастливым?

Кандидаты приходят к счастливым людям.

 ----------------------------------------------------------------- 

Фразы для начала разговора.

"Как получить $300 повышения в месяц - причем Вы  даже не должны спрашивать Вашего босса! "

"Эти тайны три домохозяйки используют, чтобы получить дополнительную зарплату каждый месяц."

"Два малоизвестных способа уменьшить налоги, которые Вы можете использовать уже сегодня."

"Как хитрый гробовщик помогает людям не работать до могилы."

----------------------------------------------------------------- 

Мой ничего не стоящий спонсор настаивает, что он - человек, который сделал себя сам. Я принимаю его извинения и разрешаю ему продолжать.

 ----------------------------------------------------------------- 

Встретимся в следующем выпуске! Большой Эл.
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