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1) Основы
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	A) ДИСТРИБЬЮТОР MЛM  - НАЧАЛЬНЫЕ  СВЕДЕНИЯ
1) Цикл неудач в МЛМ
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Большинство дистрибьюторов никогда не разговаривает о бизнесе более чем с 100 людьми в год.
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1a) Эти четыре круга слева показывают, почему большинство дистрибьюторов не смогут преуспевать в своем бизнесе.

Бедный выбор – Нет достаточного количества кандидатов для проведения рандеву.
Эффективная система дуплицирования – Требует продолжения контакта с вашими кандидатами.
Наборы для рекрутирования - Наличие рекламно-информационного пакета, готового для передачи кандидату.
Пополнение теплого рынка – Постоянная работа по увеличению вашего теплого рынка кандидатов.

B) ВЫЯВЛЕНИЕ КРУГА ВАШИХ КАНДИДАТОВ:
1) Как выбирать людей, желающих работать в бизнесе?
1a) Запишите характеристики, которые Вы хотели бы обнаружить в кандидате.

	1) Желательные
	2) Решающие
	3) Обсуждаемые

	4) Уверенность в себе
	5) Ответственность
	6) Мотивированность

	7)
	8)
	9)

	10)
	11)
	12)


1b) Основываясь на вышеупомянутых характеристиках, опишите человека, которого Вы ищете:

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

1c) Основываясь на вышеупомянутых характеристиках, запишите, таковы ли Вы сами, и что Вам следует изменить?

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

1) Основы


С) БУДЬТЕ РЕАЛИСТИЧНЫ В ОЦЕНКЕ ВАШИХ ЗНАНИЙ
1) Что Вы знаете об Интернете?
1а) Изучение использования Интернета зависит от нескольких факторов:

Личные знания и навыки.
Запас времени для работы с Вашим сайтом.
Наличие качественного компьютерного оборудования или доступа к нему.
Ваша способность отличить навязчивую рекламу от фактов.
Осознание того, что Вам снова предстоит многому учиться.
1b) Над какими факторами Вам еще предстоит поработать и какие навыки Вы должны приобрести:

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

_________________________________________________________________________________

2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

A) ВАШ  ПЛАН  ИГРЫ

1) Каково основное содержание Вашего сайта?

 Продвижение общей идеи бизнеса - 
http://www.tuckermaketing.com

Знакомство кандидатов с большим количеством информации о компании
http://www.yourmlmcompany.com

Предпродажная сортировка покупателей или предварительная сортировка кандидатов в дистрибьюторы
http://www.houstonwealthbuilders.com

1a) Разрушение Мифов. Внесите в эту таблицу 6 слухов, которые Вы слышали об использовании веб-сайтов.

	1)Вы никогда не должны ни с кем разговаривать второй раз
	2)
	3)

	4)
	5)
	6)


2) Какой сайт Вы собираетесь промотировать?

2a) Сайт Компании - Большинство дистрибьюторов могут получить страничку на веб-сайте своей компании. Сайт MLM-компании – хороший способ получения информации для кандидата или дистрибьютора, когда они решат продолжить обучение. Но на сайтах компаний обычно слишком много информации для кандидатов, так же, как различных ссылок на другие страницы. В этом легко запутаться, и в таком случае кандидаты обычно говорят Вам “нет”.

Схема Сайта Компании











2b) Ваш личный сайт - Вы решаете, что Ваш кандидат увидит и прочитает сначала. Этот тип сайта удобен для предложения кандидату Вашей бизнес-возможности до того, как он ознакомится с сайтом компании. Подход к подаче информации на таких страницах подобен подходу к простому коммерческому письму. Дайте понять Вашим кандидатам, кого Вы ищете, кто конкретно Вам нужен, и что у Вас есть для этих людей, а в конце разместите страницу регистрации, чтобы посетители могли получить больше информации, войдя с Вами в прямой контакт.
2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

Личный Спонсорский Сайт

	1-й лист
Введение и подготовка
	
	2- й лист
Деловая информация
	
	3- й лист
Информация о продукции
	
	4- й лист
Получение денег
	
	5- й лист
Дополнительная информация


Обратите внимание: У кандидата есть только один путь. Никаких запутывающих ссылок, посылающих кандидата куда-нибудь еще. Каждый лист разработан с целью информирования кандидатов, преодоления их возражений и ответов на их вопросы. Этот сайт в конце может быть связан с сайтом компании, если у кандидата появится желание узнать больше.

В) СОЗДАНИЕ  КАРТЫ-СХЕМЫ  ВАШЕГО САЙТА

Как только Вы определитесь с тем, что Ваш сайт будет делать, Вы должны будете начать разработку его структуры. Давайте исследовать главные аспекты разработки сайта.
1) Доменное имя (URL)

1a) Что оно скажет Вашим кандидатам?

Доменное имя может иметь определяющее воздействие на Ваш успех в маркетинге. Взгляните
на следующие названия сайтов и спросите себя, какое из них скорее всего запомнит Ваш кандидат:
http://www.yourmlmcompany.com/10345

http://www.somefunkyispname.net/index.htm/~/billybob/

http://www.houstonwealthbuilders.com
Как называется сайт Вашей Компании?
_____________________________________________________
пример (www.yourmlmcompany.com/xxxxxxx)

Если бы Вы были кандидатом, такое название сайта послужило бы веским аргументом, чтобы заглянуть туда?
1b) Придумайте такое название сайта, которое будет привлекать кандидатов.
Ваше название будет работать подобно фильтру. Ваша цель состоит в использовании удачного имени для прироста кандидатов. Если точнее - чем больше Вы заинтригуете воображение Ваших кандидатов, тем больше кандидатов посетят Ваш сайт.
Если Вы - цветовод, Вы могли бы использовать название, похожее на wedeliverflowers.com.
Большинство людей подумало бы о цветах или о букетах. Это имя, несомненно, рисует нужную Вам картинку в разуме кандидатов.

Или, скажем, Вы представляете возможность бизнеса. Вам хотелось бы иметь доменное имя, которое легко ассоциировалось у кандидата с финансовой независимостью и свободным распорядком, например:
Http://www.houstonwealthbuilders.com
Http://www.fortunemakers.com
2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

1c) Выбор имени сайта, которое будет работать на Вас.
Основываясь на вышесказанном, выберите несколько названий, которые Вы хотели бы использовать.
Если Вам необходима помощь в выборе имени, используйте тезаурус(семантический словарь). Это поможет Вам выбрать слова для Вашего имени.

Домен *1: _______________________________________ 
Домен *2: _______________________________________ 
Посмотреть, является ли Ваше имя сайта разрешенным в сети, можно на http://www.networksolution.com. Там можно убедиться, что Ваше название будет работать в сети. Существуют и другие компании, обладающие такими правами.
1d) Использование Вашего доменного имени, для Вашего адреса электронной почты:
Когда Вы выбрали собственное доменное имя, Вы можете использовать его для адреса электронной почты.
Сервер, где Вашему сайту предоставлен хостинг, перенаправляет Вашу электронную почту таким образом, чтобы Anything@yournewdomainname.com шел по любому адресу электронной почты, куда Вы захотите его направить.
Каков Ваш нынешний адрес электронной почты:
____________@ _____________________________________ ____
Ваш домен даст возможность иметь разнообразные адреса электронной почты!
Другими словами, Вы можете иметь один постоянный адрес электронной почты для Вашей регулярной корреспонденции, и, дополнительно так много адресов для рекламных целей, сколько Вы захотите, чтобы сбрасывать туда рекламные объявления.
Ваш нынешний адрес электронной почты сообщает Вашему кандидату, чем Вы занимаетесь? Да ___ Нет ___
Он поможет кандидату захотеть связаться с Вами? Да ___ Нет ___
Запишите два электронных адреса, основанных на доменном имени, какие, по-вашему, вызовут желание связаться с Вами?
Рекламная Электронная почта *1: _____________@ __________________________________
Личная Электронная почта *2: ______________@ ___________________________________

2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

2) Заголовки и вводные фразы

Заголовки – фразы, придуманные для привлечения внимания Ваших кандидатов, возбуждения их любопытства и желания. Ваш заголовок может быть так же прост, как и доменное имя, главное – чтобы он выполнял свои  функции: смотивировать Вашего кандидата на какие-то действия!

2a) Основное название Вашего сайта должно задавать настроение всему содержимому.

Что является основной идеей, на которой бы Вы хотели сфокусировать внимание кандидата? ______________ ______________________________________________________________________________________________

Почему они должны решиться потратить свое драгоценное время на Ваш сайт? __________________________ ______________________________________________________________________________________________

3) Начальная страница и страницы с аргументацией

Веб-сайт состоит из различных страниц. Каждая страница может иметь собственную функцию и даже отсылать на дополнительные под-страницы или к другим веб-сайтам. Когда Ваши первые кандидаты посещают Ваш сайт, они обычно попадают на него через домашнюю или начальную страницу (home page). Вы можете задумать дополнительные страницы как страницы с аргументацией.

Вы можете сделать себе Страницы Каталога, Био-страницы, Дискуссионные Страницы, Страницы-Статьи и ссылки на региональных посетителей сайта. Количество идей безгранично растет, так как технология в Интернете постоянно улучшается.

3a) Воспользуйтесь спонсорским сайтом для своей работы.

Многие люди из нашей структуры просили, чтобы мы разработали сайт, который можно будет использовать для изучения рынка продаж и рынка кандидатов на работу. Мы разработали пример бизнес-письма, помогающий преодолеть эти трудности (http://tuckermarketing.com/personal/index.html), который фокусирует внимание Вашего кандидата на проблеме и управляет им в нужном направлении. На регистрационной странице!

3b) Вступительная часть сайта “Преодолевая трудности” 

Вы когда-либо получали деловое письмо от банковской компании, страхового агента, или биржевого маклера? Они используют разработанный формат письма, чтобы убедить Вас принять их предложение, применяя завлекающие заголовки, бесплатные подарки и обещания сделать Вашу жизнь лучше.

Текст письма должен дать Вам только одну мысль – обратиться к ним за помощью. С приложенным заполненным заявлением. Обратите внимание, что они также не дают Вам на рассмотрение несколько предложений. Это из-за того, что они хотят, чтобы Вы сфокусировались на главном предложении.

2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

3c) Определение места и цели каждой страницы 

	1-я страница 
Введение и отбор
	
	2- я страница
Информация о бизнесе
	
	3- я страница
Информация о продукции
	
	4- я страница
Получение денег
	
	5- я страница
Дополнительная информация


СТРАНИЦА 1 Основная или Домашняя Страница

Краткая страница - введение для возбуждения любопытства. Это очень важный шаг в процессе отбора кандидатов. Ваш кандидат должен увидеть здесь Ваши деньги, работающие на возможность.

Основные идеи:

Отбор кандидатов.

Информация о том, кого мы ищем.

Предложение зарабатывать на жизнь, БЕСПЛАТНО раздавая информацию.

Представление основных идей разговора как посев семян.
Возбуждение любопытства - чем же Вы все-таки занимаетесь?
СТРАНИЦА 2 Введение В Сетевой Маркетинг И Частный Бизнес

Это очень важная страница. Вы даете Вашему кандидату информацию о сетевом маркетинге. На этой странице закончится сортировка большинства кандидатов, посетивших Ваш сайт.

Личное представление. Ваша краткая биография, где можно познакомиться с Вами, как личностью, и выработать свое отношение к Вам, базирующееся на знаниях, симпатиях и кредите доверия Вашего кандидата.
Сравнение сетевого маркетинга с другими возможностями частного бизнеса, и почему для сетевого маркетинга нужны профессионалы.

Отсев людей, которые не заинтересованы в сетевом маркетинге.

Показ кандидату выгоду от начала собственного бизнеса в сетевом маркетинге.
Продолжение разговора об идеях, которые обсуждались на основной странице.

СТРАНИЦА 3 Описание Продукции и Ее Продвижение На Рынок

Эта страница разрабатывается для того, чтобы, постепенно, с помощью деловой презентации, помочь кандидату изучить "Рекламу из уст в уста", Ваши продукты или услуги.

Приобретение кандидата, имеющего ясные цели и желания.

Пояснение преимуществ посредника при продвижении товара или услуги на рынок.

Описание продукта, который предоставляется на рынок с помощью изустной рекламы.
Объяснение силы дуплицирования и личных рекомендаций.

Возможность оценить Ваш план игры.

2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

СТРАНИЦА 4 Объясняет Процесс Получения Денег. Как Вам Выплачиваются Чеки и Бонусы?

Ваш кандидат узнал много нового. Если он добрался до этих пор, то похоже, что он готов услышать, как зарабатывать деньги. Профессиональный разговор о Вашем плане игры позволит Вашему кандидату ознакомиться с ним, оценить его и принять или не принять. Эта страница - последняя перед регистрационной страницей.

Информация об инвестициях в бизнесе.
Ваша личная помощь и поддержка начинающим дистрибьюторам.

Показ возможностей маркетингового плата при успешной работе и больших организациях.
A break down of the report.

Простейшее объяснение маркетингового плана.
Информация о том, что не все люди Вам подходят.
4) СТРАНИЦА 5  Регистрация или Вызов Интерактивной Страницы

Нет более важной страницы, кроме домашней, чем страница регистрации.  Если Ваш сайт выполнил свою работу, то Ваш кандидат должен закончить свою работу здесь. Это страница, на которой Ваши кандидаты заполняют форму и отсылают Вам письмо, чтобы получить больше информации. Основная причина того, что люди не заполняют регистрационную страницу - они не могут ее найти или путаются в Вашей форме.

Собрать основную информацию о кандидате.
Узнать, о чем они мечтают.
Найти общие интересы в Вашем предложении.
Справиться о наилучшем времени для ответного звонка.
Предложить кандидату возможность подписки на информацию, или форум, или чат, или область сайта “Только для членов круга”.
Понять, могут ли он следовать простым инструкциям.
Просмотр Вашего Сайта

Как Вы ранее могли увидеть, Вы будете контролировать действия кандидата. Такой тип построения сайта гарантирует, что Ваш кандидат увидит презентацию Вашего предложения такой, какой Вы ее задумали. Неплохой побочный результат - Ваши дистрибьюторы могут использовать этот тип сайта  для своих кандидатов.


2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

СТРАНИЦА 4 Объясняет Процесс Получения Денег. Как Вам Выплачиваются Чеки и Бонусы?

Ваш кандидат узнал много нового. Если он добрался до этих пор, то похоже, что он готов услышать, как зарабатывать деньги. Профессиональный разговор о Вашем плане игры позволит Вашему кандидату ознакомиться с ним, оценить его и принять или не принять. Эта страница - последняя перед регистрационной страницей.

Информация об инвестициях в бизнесе.
Ваша личная помощь и поддержка начинающим 

5) Автоответчики и следящие системы

Автоответчики – программы, выводящие информацию в ответ на запрос. Есть большое различие между старыми, простейшими и новыми автоматическими автоответчиками.

Для занятого маркетолога автоматический автоответчик обязателен. Если Вы когда-либо услышали слова "Факс На Запрос", то Вы будете иметь хорошее представление об этих отличных инструментах, которые могут здорово облегчить Вам работу.

Рассмотрим, как можно приспособить их для Вашего бизнеса.

4a) Простые автоответчики

Самая простая форма автоответчика может быть установлена с Вашей почтовой программы. Вы можете установить фильтр в Вашей email-программе, чтобы ответить на любые письма, посланные Вам. Почтовые программы бывают очень разными, поэтому почитайте файл помощи в почтовике, чтобы установить фильтр.

Как Вы можете увидеть из диаграммы справа, корреспонденты приходят за первым сообщением различными способами. Вот некоторые методы, которые стоит попробовать:

Бизнес-карточки,

Письма,

Открытки,

E-mail-ссылки,

E-zin и другие автоответчики.

Информация запрашивается в email-формате, то есть

autoresponder1@yourdomain.com.

Чтобы получить первое сообщение, нажмите кнопку получения почты. Через несколько минут информация будет отгружена в ваш почтовый ящик. Это - ручной метод управления, и он предполагает, что ваш кандидат интересуется большим количеством информации. Не способен точно ответить интересам вашего кандидата.

4b) Вот как работает автоматический автоответчик:

2) Выбор Принципов Построения Вашего Маркетинга В Интернете

Кандидаты появляются тем же путем, что и раньше, но теперь автоматические автоответчики рассылают кандидатам индивидуальные ответы, которые вы поместили в базу данных. Вы можете использовать их фамилию, адрес, телефон, или другие данные.

Вы можете установить так много автоответчиков, сколько вам кажется необходимым, и индивидуализировать их.

Каждый автоответчик может иметь НЕОГРАНИЧЕННОЕ количество электронных адресов. Эти средства, которые вы можете составить расписание, чтобы электронные письма рассылались пользователю, скажем, каждый день в течение целого года. Это очень важно, так как помогает вам напоминать о себе кандидату долгое время, сделав только одно действие.

Чтобы выбрать автоответчик, посетите http://www.autoresponses.com
3) Маркетинг В Интернете

А) Разработка Стратегии Маркетинга В Интернете

1) Необходимо время, чтобы обеспечить посещаемость вашего сайта
Если ваш маркетинг ничего не стоит, то следующий раздел вряд ли принесет вам много пользы. Вы можете затратить все свое время, приводя на сайт людей и обеспечивая посещаемость только для того, чтобы позволить им быстро уходить с сайта, не взяв никакой информации.

1a) Развенчивание мифов. Запишите 6 идей, которые вы слышали о маркетинге в Интернете.

	1) Большое количество электронных писем облегчает приток людей 
	2)

	3)


	4)

	5)


	6)


В этом разделе вы изучите особенные и успешные способа маркетинга в Internet. Мы расскажем о многих вариантах поиска кандидатов. Конечно, это действие. Есть три основных шага, следуя которым, и выполняя их последовательно, Вы сможете построить сайт, способное достигнуть ваших целей в Internet.

1b) Три шага для успешной Интернет-кампании.

Создание волны маркетинговой активности для построения посещаемости.

Использование основной страницы, которая “пахнет прибылью” и призывает к действию.
Отслеживание потенциальных дистрибьюторов и раздача предложения посетителям.

B) Некоторые Доступные Инструментальные Средства Для Маркетинга В Интернет:

1) Newsgroups - известно также как USENET
Newsgroups образован в 1979 студентами-выпускниками, которые оснащали систему, чтобы передавать и сохранять сообщения между компьютерными системами в университетах Дьюк и Северная Каролина (первоначально по монотелефонной линии, по которой компьютеры связывались и обменивались файлами и  сообщениями). Поскольку эта конструкция разрабатывалась сетевыми и компьютерными пользователями, а не компаниями или университетской администрацией, она была названа Сеть Пользователей или USENET. Сегодня во всем мире свыше 30 тысяч пользователей Newsgroups.

1a) Бесплатные ресурсы, используемые в newsgroups
Agent News Reader - http://www.forteinc.com/getfa/download.htm

Newsgroups в Internet – http://www.dejanews.com или http://groups.google.com

Netscape Navigator - http://home.netscape.com/download/index.html

Outlook Express - http://www.microsoft.com/downloads

3) Маркетинг В Интернете

1b) Использование новостных групп в вашей маркетинговой кампании 

Использовать новостные группы можно представившись и подписавшись. Каждый пользователь может воспользоваться командной строкой-подсказкой, которая поможет Вам в поиске желаемой новостной группы. Выберите несколько категорий, пригодных для вас. Вот некоторые примеры.

Business Opportunities / Entrepreneur / MLM / Marketing / Multi-level / Multilevel
[ИСПОЛЬЗУЙТЕ ЭТИ САЙТЫ ТОЛЬКО ДЛЯ ЧТЕНИЯ, ПОДПИСКА – ЭТО ВАШ СОБСТВЕННЫЙ РИСК]

Если вы выбрали новостную группу по любому из указанных ключевых слов, вы должны найти массу групп, куда можно послать ваше сообщение. Лучше всего, если вы будете посещать нужные вам новостные группы в течение дня или около того и читать почтовые отправления. Тогда вы поймете, для какой категории людей предназначена эта новостная группа, и вы выберете, появляться там или нет.

1c) Советы по маркетингу в новостных группах

Необходимо вначале почитать сообщения и ознакомиться с местным жаргоном.

Создать несколько коротких пробных сообщений и послать их.
Обозначайте темы сообщений примерно так: (ЭТО ТОЛЬКО ПРИМЕРЫ)

1) Бесплатный совет дня по маркетингу

2) Спонсируйте больше дистрибьюторов

3) Совет по бизнесу этой недели

4) Узнайте, как спонсировать больше лидеров

5) Шутка дня – получите совет по бизнесу и хорошо посмейтесь

Представляйте ваше сообщение хотя бы раз в неделю в одной из новостных групп.

Используйте другой электронный адрес для корреспондента, который ответил вам хотя бы раз. Вы можете получить бесплатный адрес во многих ресурсах Интернета.

Не забывайте придерживаться темы, соответствующей вашему почтовому отправлению.


3) Маркетинг В Интернете

2) Классификационные рекламные сайты:

Internet изобилует сайтами с объявлениями. Простой метод обнаружения их – с помощью вашего поисковика. Вы сможете загрузить программы с некоторых сайтов, которые могут разместиться в сотнях мест.

Проследить результаты ваших размещений - хорошая идея. Вы сможете протестировать ваши сообщения. В любом случае, подготовьтесь к тому, что вы получите много писем для мусорной корзины.

Чтобы классифицировать их, настройте ваш браузер.

2b) Советы по маркетингу на сайтах с рекламными объявлениями

Сделайте несколько различных типов сообщений. Заголовки и комментарии о выгоде должны соответствовать теме новостной группы.

Последовательно рассылайте сообщения хотя бы раз в неделю. Достаточно это делать 10 недель подряд.

Используйте совершенно другой электронный адрес для классификации ответов. Он поможет Вам отслеживать ваши результаты.

Используйте подписную программу, которая пропустит вашу входную рекламу. Она обычно описана на сайте.

3) Дискуссионые группы
Дискуссионные группы, как и новостные,  или доски объявлений, являются местами, куда вы можете послать сообщения, имеющие отношение к общей теме дискуссии. Одну вещь вам придется делать постоянно - фокусироваться на предмете дискуссии группы. Как только вы уяснили смысл основных тем, вы можете послать вашу информацию таким образом, чтобы направить читателей на ваши страницы.

4) Файлы с подписью:

Любая программа электронной почты и программы чтения новостей дают вам возможность автоматически прикреплять простой файл в конце вашего послания. Этот файл называется файлом подписи или сигнатуры. Опция подписи обычно располагается в разделе инструментальных средств программы электронной почты или новостей.

3a) Вот пример делового файла с подписью, который я использую.


3) Маркетинг В Интернете

4) Баннеры и ссылки

Правильное использование баннеров очень эффективно для отсылки пользователей Интернета на ваш сайт. Соль здесь в том, что баннеры находятся на сайтах других людей, и вы обычно платите числом нажатий, сделанных на ссылку или баннер на вашем сайте.

Если на вашем сайте есть баннер, то ваши посетители могут покинуть ваш сайт и уйти по баннеру на отсылочный сайт. Хорошо, если ваша страница имеет обменные баннеры или ссылки.

Сейчас баннеры очень часто используются в популярных отсылочных программах, где Вы зарабатываете деньги за рекомендации.

4a) Вот некоторые сайты, которые покажут вам, как эффективно использовать баннеры.

http://www.bcentral.com
http://www.free-banners.com/

http://www.exchange-it.com/

5) Интернетовские  “торговые ряды” и сети магазинов:

5a) Когда Вы думаете о слове “торговый ряд”, что приходит вам в голову?__________________

______________________________________________________________________________________
______________________________________________________________________________________

Интернетовский поход по магазинам НЕ похож на реальную прогулку.

Существует преимущество реальной прогулки по магазинам – направляясь в один-единственный магазин, тем не менее вы ДОЛЖНЫ пройти, посмотреть или иным способом обратить внимание на несколько других магазинов, встречающихся на вашем пути. Выходя на центральную улицу вашего города, чтобы купить книгу, увидите на дюжины других магазинов и услышите запахи выпечки, фруктов и пива.

В "виртуальном" мире Интернета за один раз вы можете увидеть только один "магазин" 

и вам не нужно проходить через другие магазины во время вашего пути. На самом деле, вы можете пройти через "парадную дверь" в “интернетовский торговый центр”, но вы никогда не попадете в другой магазин в Интернете случайно, "по оказии" и никогда не будете добираться в нужный вам магазин,  проходя через другие "магазины" (домашние страницы) на вашем пути.

Лучшие “торговые центры” имеют мощную рекламную поддержку для увеличения посещаемости. Но вы будете одним из десятка или сотни аналогичных предприятий. Если вы находитесь на сайте, который выделяет вас лично и может сохранить ваше собственное доменное имя, которое люди могут легко запомнить, это может вам здорово вам помочь.

5b) Вот несколько “торговых центров”, которыми вы можете воспользоваться:

http://www.galaxymall.com/

http://worldmall.com/

3) Маркетинг В Интернете

6,7) Чаты, ICQ,  пейджер AOL
Различные быстрые методы связи.

7a) Чаты являются областями, выделенными на интернетовских серверах, куда люди могут зайти и поговорить с другими людьми с подобными интересами через Интернет. Люди могут продолжать беседу с одним или несколькими людьми сразу, и обычно несколько разговоров происходит одновременно.

7b) ICQ ( http://web.icq.com ) - или “I Seek You“ - другой метод легкой парной или групповой связи. Эта программа хороша, если Вы хотите провести групповое собрание для того, чтобы все люди, имеющие доступ к Интернет, общались друг с другом. Каждый может создать себе свое собственное имя пользователя - никнейм.

7c) Пейджер ( http://www.aol.com/aim ). Аналогичная программа. Вы не должны быть пользователем AOL, чтобы использовать это небольшое удобное программное средство.

8) Групповая рассылка

Иногда приходится отправлять одинаковые электронные письма целой группе людей. Обычно нужно выбрать адресатов из списка корреспондентов. Некоторые люди полагают, что групповая рассылка – это всегда спам. Поэтому групповая рассылка посылается только один раз и должна отвечать новым требованиям к электронной почте федерального комитета по торговле. В списке рассылки  должны быть люди, действительно запросившие информацию.

Для информации: спам, как форму нежелательной почты можно увидеть на http://www.spamcops.com.

8a) Чтобы купить или установить себе список рассылки, посетите:

http://www.commissionmarketing.com
http://www.postmaster.com

9) Ресурс обслуживания списка корреспондентов

Ресурс, который хранит все ваши e-mail-адреса. Люди, которые посылают много информационных писем, хотят пользоваться услугой, чтобы, когда они будут готовы послать информационное письмо, просто подключить его в список, и послать. Этот ресурс бесплатен, но имеет ограничения и требует установки рекламы.

9a) Вот несколько мест, где можно получить такую бесплатную услугу:

http://www.listbot.com/

http://www.postmastergeneral.com

10) Поисковик

Программа, которая используется для поиска и обнаружения необходимой информации в глубинах Интернета. Каждый поисковик имеет собственные специфические критерии для определения информации. Некоторые из них ищут информацию только на текущей странице. Некоторые используют скрытые файлы, которые мы не можем увидеть, некоторые используют другие методы.
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                       Командная строка для написания вашего запроса


3) Маркетинг В Интернете

Существуют бесплатные поисковики и такие, на которых Вы можете использовать ключевое слово за минимальную плату. Goto.com - пример такого поисковика. Ответ должен выдавать ваш сайт в нескольких первых запросах. Чем выше ваш сайт, тем больше шансов, что люди будут посещать ваш сайт.

Некоторые поисковики рассылают программы-пауки, которые “ползают” по Интернету, и индексируют найденные сайты. Этот процесс займет некоторое время, поскольку эти пауки находят все больше и больше сайтов.

10a) Сайты, предлагающие поисковики.

http://submit-it.com/
http://register-it.netscape.com/

11) Онлайновые электронные журналы

Ваша онлайновая маркетинговая кампания не может считаться полной без e-зинов или электронных бюллетеней. Это отличный способ построения хороших отношений со многими кандидатами и потенциальными клиентами. Многие люди захотят получать от вас отличный материал, посланный своевременным способом. Ваш E-зин - отличный способ представить дистрибьютера, новый продукт, услугу или новость многим людям сразу и намного дешевле, чем обычной почтой.

11a) Вот несколько ресурсов для создания действительно качественных  обучающих онлайновых электронных журналов.

http://www.tuckermarketing.com – MLM On-line Today (Крэйг Таккер)

http://www.fortunenow.com – Бюллетень Fortune Now (Том Шрайтер)

http://mlmplayers.com/Default.html – The Jonak Report (Эрт Джонак)

Прочитайте статью "Бюллетени в Интернет",

посетив: http://www.tuckermarketing.com/intart5.htm

EXAMPLE

4) Маркетинг В Своем Городе С Помощью Интернета

A) Не Забудьте О Своем Городе, Работая На Своем Веб-Сайте.

1) Используйте Интернет, чтобы найти лидеров у себя в городе

1a) Укажите шесть причин, почему Вы должны использовать ваш сайт в своем городе.

	1) Увеличение числа приглашенных

 на городскую презентацию
	2)
	3)



	4)
	5)
	6)




Когда Вы применяете свой сайт у себя в городе, вы можете контролировать категории людей, с которыми вы хотели бы переговорить. На самом деле, вас ничего не останавливает перед составлением списка любых профессий, с которыми Вы хотите поработать и перед рассылкой им приглашения посетить ваш сайт.

Основная идея любой местной маркетинговой кампании – создание мощного воздействия, передавая ваше слово как можно большему количеству людей за самое короткое время.

Можно придумать тонкие изыски, касающиеся вашего доменного имени на бланке письма, и это будет энергичной тактикой, подобно раздаваемым визиткам, дорожным знакам, и письмам с предложением прямой продажи.

B) Обычные Инструменты Для Маркетинга В Интернет.

1) Шапки и подписи в письмах

Обязательно должны содержать ваш электронный адрес. Включая доменное имя. Это подарок, а не надоедливость.

2) Чековая книжка

То же самое. Просто еще одно место, где вы можете написать свой email-адрес или адрес своего сайта. Здесь стоит написать свой постоянный адрес.

3) Предметы и сувениры с рекламой

Вот неограниченный источник расширения списка кандидатов! Ручки, карандаши, кружки, коврики для мышей и т.п. Идеи можно перечислять бесконечно. Людям нравится получать небольшие бесплатные подарки, а эти подарки - прекрасное место, чтобы поместить ваше доменное имя и электронный адрес. Пошлите людям, с которыми вы хотели бы поговорить красивый коврик для мыши или небольшой калькулятор.

3а) Сайт, на котором можно ознакомиться с такими сувенирами

http://www.iprint.com
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4) Бизнес-Карточки

Если вы их используете их, то напишите на них только пару предложений: ваше имя, доменный адрес сайта, номер телефона, email-адрес и краткая информация, что нужно делать при получении.

Бизнес-карточки являются разновидностью рекламной листовки. Доверьте это дело компании, которая занимается подобным делом. (Вы можете сделать вашу собственную рекламную листовку)




5) Магнитный значок

Они похожи на бизнес-карточки. Вы можете заказать два значка 18" x 24" за $50.00. Когда вы создаете ваш значок, применяйте логотипы, которые есть на фирме.

Вы можете использовать логотип кулака, сжимающего деньги для показа бизнес-страницы, и логотип человека с рулеткой для показа программы сброса веса.


6) Наклейки на стекла

Наклейки на стекло используются подобно магнитному значку. Их можно использовать совместно, чтобы превратить ваш автомобиль в передвижной рекламный щит. Как только ваш автомобиль оборудован вашими знаками и наклейками, Вы можете начать парковаться там, куда, по вашему мнению, люди приходят помечтать.

Дом может рекламировать, лодка может рекламировать, автомобиль может рекламировать.

6a) Один из лучших сайтов для заказов наклеек на стекло:

http://www.webdecals.com
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7) Наклейки на бампер

Наклейки на бампер тоже являются промотирующими. Вам нужно действительно хорошая проверенная фраза, чтобы заказать такие наклейки. Используйте эту фразу совместно с вашим доменным именем, email-адресом или номером телефона.

Ешьте шоколад и худейте

2 худых из 2 толстых за 2 месяца

Обучение обогащению®

8) Почтовые открытки

           [image: image3.png]



Очень эффективно, если почтовая открытка содержит ваше изображение. Открытка, показывающая  стиль жизни, работает наилучшим образом. Покажите, как вы получаете удовольствие, то есть прогулка по пляжу, тур гольфа, поездка в круиз – прекрасные темы для открытки. Вы можете также сделать открытку первой страницей вашего веб-сайта.

Посетите http://www.web-cards.com - они могут сделать открытку для вашего сайта.

Пошлите открытки людям, которых Вы знаете или своим дистрибьюторам. Пусть текст будет коротким. Напишите что-либо этакое

Привет, Джим

Захотелось вернуться к истокам. Итак, если ты вправду заинтересован в улучшении своей первой линии или увеличении чека, посети: http://www.houstonwealthbuilders.com или позвони мне 281 555-1122

Твой навеки и на чеки

Билл
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8) Рекламные карточки или листовки

Вы можете создать свои собственные рекламные карточки. Вы также можете в любое время изменить текст сообщения, которые Вы пишете на них. Выдержите вашу листовку в светлых пастельных тонах, и каждое сообщение пусть имеет собственный цвет. Выпустите несколько разноцветных карточек за один раз. Когда вам звонят в ответ, уточните, какого цвета была листовка. Это поможет выбрать лучший текст из тех, которые вы используете.



9) Знаки около дороги.

Вы видите их на каждой дороге в Америке. Метод был серьезно протестированным Эртом Джонаком.

Конечно же, вы можете прочитать его историю на http://www.mlmplayers.com/roadsigns.html. Это определенно должно быть прочитано теми, кто собирается использовать этот метод.




10) Буксируемые рекламные щиты на дороге.

Обычно используются, чтобы прорекламировать открытия больших магазинов или выставок, места размещения, пункты продаж. Может быть отбуксирован и размещен на автостоянке, где паркующиеся люди их увидят. Вы никогда не найдете щит с надписью большей, чем 6 - 10 слов, чтобы люди легко могли его прочитать. Посмотрите желтые страницы у себя в регионе для информации о том, как сделать буксируемые рекламные щиты. Вы можете воспользоваться вышеуказанными примерами
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11) Рекламные Щиты

Дорого, но их видит масса людей. Вы можете сделать это, создав складчину со своей группой. В большинстве случаев рекламные щиты привлекают внимание людей по причине своей эффектности.

Это плохое место для размещения имени компании. Напишите свой адрес и используйте пул через сайт, чтобы отсортировать ваших кандидатов.






12) TV и радио

Узнайте, какова цена рекламы на местных кабельных каналах. Стоимость ее меняется от рынка к рынку. Кабельные каналы более дешевы, чем обычное телевидение. Радио постоянно дорожает и на нем трудно передать ваше доменное имя, чтобы  люди смогли его понять.

13) Телефон с автонаборным устройством

Оно может набрать до 4000 номеров в день. Вы должны записать в память аппарата сообщение, и проверить местные законы, чтобы не вызвать разбирательства. Вы можете позвонить в компании, которые делают их  и посмотрите, нужно ли арендовать линию. Или поищите в Интернете, где купить наборное устройство для себя.

14) Объявления

Используйте персоналии и делайте текст коротким, не помещайте в раздел продаж. Можно попробовать раздел сообщений. Объявление может быть очень недорогим. Вы можете также подумать об использовании локальной телефонной станции, которое может хранить 20 сообщений – для случая, когда люди не имеют доступ в Интернет.

	Бесплатно

Как Стать Богатым, Не Выигрывая В Лотерею

www.bigpaycheck.com
888-888-8888

	Мала зарплата

Подарок для делания денег

expandingincome.com

888-888-8888


	67-летний экс-банкир показывает профессионалам как начинать свой бизнес

888-888-8888

www.easiermoney.com


5) Слова, Которые Продают


A) ИНФОРМАЦИЯ, ВАЖНЕЙШАЯ ЧАСТЬ САЙТА.
У вас есть брошюра, флайер, письмо, кассета или факс в вашей подписной кампании, которая приносит для вас плоды? Если так, тогда эта вещь, вероятно, будет работать и в Интернет. Мы собираемся изучить очень важную часть вашего сайта. Информацию, которую вы разместите на нем.
1) Характеристики против преимуществ

Вот где много дистрибьюторов попадают в ловушку. Когда начинаешь компоновать маркетинговую информацию, легко начать использовать характеристики вместо преимуществ. Большей частью характеристики - не более чем не очень полезные слоганы, которые означают одно для вас и совсем другое - для вашего клиента (тем не менее, они нам нужны).

Примечание: не используйте лозунг или характеристику без объяснений, не давайте возможности вашим кандидатам решать, что это означает! Они могут найти нелестную интерпретацию!

2) Показ характеристик делается показом преимуществ:

Взгляните на следующие примеры. Вы видите заголовки в показе характеристик?

	Характеристики (Что это)
	Преимущества (Как это помогает вам)

	7 - 10 часов в неделю
	Работайте с нами 7-10 часов в неделю, чтобы избежать вашей обычной 40-60-часовой рабочей недели.

	Не продается в магазинах
	Используйте наши исключительные продукты, которые не продаются в магазинах, чтобы вы могли построить серьезный бизнес на дому.

	Рекомендовано врачом
	С полным душевным спокойствием используйте наши рекомендуемые врачом продукты, помогая себе решить проблемы со здоровьем.

	Возможность для первого уровня
	Сразу после подключения нового человека он может быстро развиваться, что быстро наполнит деньгами ваш карман и дистрибьюторами вашу группу.

	Беспроцентный кредит
	Получите бесплатный кредит от богатой компании для подготовки новых дистрибьюторов и продвижения продукта.


2a) Используя описанный показ характеристик, перепишите два других показа преимуществ.

ПРИМЕР: Используйте наши рекомендованные врачом продукты, которые не продаются в магазинах и создайте огромный доход за семи-десяти-часовую рабочую неделю.

2b) __________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________

2c) ___________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________

5) Слова, Которые Продают


3) Выбор текста для сайта

Только Вы определите, какой тип сайта Вы будете создавать. Вам необходимо определить цель каждой страницы сайта. Помните, ваш веб-сайт похож на рекламную брошюру или письмо.

Каждая часть его имеет собственную цель. План достижения цели покажет, какую информацию вы должны разместить в этом мести.

3a) Создадим страницу для нашего (ВЫМЫШЛЕННОГО) нового “комплекта для быстрого старта к богатству”.

Это законченный набор, который Вы собираетесь посылать людям, посетившим вашу страницу с информацией для потенциальных дистрибьюторов. В него входит расширенная информация для вашего кандидата, в частности, брошюра о компании и каталог. Это простое , но мотивирующее средство для присоединения людей к вашему бизнесу.

Вы достигли прекрасного результата с этим набором, поэтому вам пришла в голову мысль, что его стоит продавать другим дистрибьюторам, ищущим хорошее средство для привлечения кандидатов.

3b) Определите несколько характеристик страницы, которые помогут нам показать основную тему. Вот первые четыре самых важных предметов из набора.

Кассета - Заработайте 25K в месяц дополнительно. Без спонсирования, без продаж, без продукта, без работы, без мероприятий, без ничего. Мы Делаем Всю Работу!

Сообщение – Как, ничего не делая, получать миллион в год от правительства.

Брошюра – Пакет с горячим воздухом и ваша карманная книга.

Образец - пробник "Мешка с горячим воздухом"

Можно включить несколько картинок с набором и его содержимым.

Рекомендации восхищенных клиентов, использовавших набор

e._______________________________________________________
f._______________________________________________________
На этой странице больше ничего не нужно. (ВЫМЫШЛЕННЫЙ) “комплект для быстрого старта к богатству”.

состоит из четырех основных частей.
1) Кассета,

2) Сообщение,

3) Брошюра,

4) Образец.

Большая часть информации написана здесь для вас. Вам просто нужно написать немного о каждом предмете из набора и объяснить, почему он так эффективен. Это займет несколько страниц.

Вам необходимо будет найти несколько заголовков и подзаголовков, чтобы сделать страницу более интересной и посещаемой. Раньше мы говорили о переделывании заголовков из газет, журналов, TV, и других источников.

5) Слова, Которые Продают

Это один из моих самых любимых методов описания каждой характеристики. После того, как у меня было написано несколько параграфов, я начинаю искать фразы, которые я могу превратить в заголовки.

Это может показаться примитивным, но это работает. Вот несколько заголовков или подзаголовков, которые я придумал. Конечно, они не проверены, но вам должны с чего–то начинать.

a. Перестаньте уговаривать и начните спонсировать с помощью "Комплекта для быстрого старта по пути к богатству". Эта эксклюзивная информация превращает неудачников MLM в суперзвезд MLM.

b. Наш "Комплект для быстрого старта по пути к богатству" безусловно ускорит ваш бизнес и заставит серьезных бизнесменов стучаться в вашу дверь, начиная с завтрашнего дня.

4) “Говорящие пункты” и “Неопровержимые факты, показывающие преимущества”

Вот где вы можете сфокусировать внимание вашего кандидата к вашему сообщению и в то же самое время воздействовать на их чувства. Вот некоторые фразы, которые мы использовали:

4a) Причиняйте боль своими фразами

Этот тип утверждений хорош для вашей персональной истории.

1) Я любил свою работу и задачи, которые она передо мной ставила. Проблема была в том, что платой за нее была моя жизнь.

2) Я всегда хотел быть ответственным исполнителем. Я просто никогда не чувствовал за собой прав на решение, на принятие возможности, которую я встречу.

3) Я делал невероятные деньги, но я никогда не имел времени, чтобы получать удовольствие от жизни.

4b) Неопровержимые факты, показывающие преимущества

Бесспорные фразы, которые преподносятся как основные преимущества.

1) Каждый день кто-то новый зарабатывает состояние! Вы можете быть одним из них, вы можете быть следующим новым миллионером.

2) Многие люди сделали свои состояния в свободное время.

4c) Говорящие пункты
Отлично подходит для того, чтобы привлечь внимание кандидата к самой важной, по-вашему, информации.

1) Все больше и больше профессионалов подключается к МЛМ.

2) Методы нашей команды способствуют тому, что люди быстрее становятся успешными.
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B) ПОКАЗ  УНИКАЛЬНОГО  ТОРГОВОГО  ПРЕДЛОЖЕНИЯ

Уникальным Торговым Предложением(УТП) мы называем то, что делает ваше сообщение отличным от других. Его можно демонстрировать на двух различных уровнях.

1) УТП, относящееся к вашему доменному имени

1b) Краткое утверждение, которое создает ясное представление о предложении в головах ваших кандидатов. Вот несколько качественных примеров.

“В жизни есть нечто большее, чем часы с 9 до 17”, смотри на Easiermoney.com (Легкиеденьги.сом)

"Сколько денег вам нужно" узнайте на Writeyourowncheck.com (Выпишитесобственныйчек.сом)

"Каждое утро просыпайтесь с улыбкой" посмотрев NewMoneyNewLife.com (НовыеДеньгиНоваяЖизнь.сом)

“Не поврежден ли механизм, создающий ваше состояние?” посетите

Fortunemakers.com (ДелателиСостояний.сом)

“Мала зарплата?” - зайди на Biggerpaychecks.com (УвеличителиЗарплат.сом)

1b) Перепишите ваше УТП так, чтобы вы могли использовать свое доменное имя:

______________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________

______________________________________________________________________________________

F) УТП сайта – Какие преимущества и выгоды заставят посетителя вашего сайта возвращаться на него и рассказывать другим людям о вашем сайте? Определитесь с этим. Что, по-вашему, должен делать ваш сайт?

Вы можете создать тип сайта, отличный от типа рекламки "Поиски Лидера". Если у вас есть на это причины, то  вам надо будет подумать о других вещах. Пока большинство того, что мы говорили о создании основного раздела, относилось именно к этому типу, но существуют другие аспекты, которые вам необходимо будет принимать во внимание.

2) Определите УТП своего сайта:

Оформление идеи – двух-шаговый процесс. Как только вы определитесь, какого направления будет ваш сайт, это упростит вам создание начальных заголовков, текста и форматирования (т.е. всего описанного раньше).

2a) Решите, что будет главным на вашем сайте - продукция, бизнес-возможность или вы сами.

Вы предлагаете здоровье или продукт?

Вы предлагаете себя или услугу?

Вы предлагаете информацию?

Или создаете сайт для рекрутирования?

5) Слова, Которые Продают


Помните об этом, когда вы создаете УТП для своего сайта.

2b) Расширьте вашу существующую информацию, дописывая или дополняя привлекательные характеристики, окружающие вашу маркетинговую идею.

3) Веб-сайт о здоровье, рекламирующий доктора Чудесного:

Большинство людей, как он и советует, дополняют свой рацион витаминами и травами.

Он - настоящий врач, у него есть реальная степень доктора от Всамделишного Университетета.

Широко известны его книги о здоровье, которые есть в любом магазине со здоровой пищей.

Методы, которые он проповедует, заключены в корнях и ягодах, которые растут в его садах на склонах холмов.

4) Продвижение информации, которая помогает людям преуспевать:

Бюллетень о здоровье и процветании.

Техника преодоления страха перед телефонным звонком и построения большой организации с помощью телефон.

Шаги по организации вашей жизни и способ выращивания вашего бизнеса.

5) Продвижение вашего имени и вашей услуги:

Бывший инспектор по птицеводству от USDA.

Первая женщина-водитель большегрузного автомобиля в вашем городе.

Никогда ранее не работал в МЛМ, а теперь учит MLM массу народа.

Проживает в мобильном доме в центре нигдетауна.

6) Продвижение вашей компании и создание сайта по рекрутированию:

Десять лет назад деньги уже были в банке.

Система быстрого старта к успеху прямо в городе.

Опыт достижения успеха потенциальным лидером за шесть месяцев.

Хорошая компьютерная система, чтобы отслеживать всех своих дистрибьюторов, включающая самые последние методы.

В конце концов, Вы должны сесть и "создать" Уникальное Торговое Предложение, базирующееся на ТЕМЕ, которую Вы выбрали. Это нелегкое задание. Как Вы видели, при создании сайта есть много нюансов, поэтому это - необходимый шаг.

5) Наведение Порядка И Приложения


A) ОСНОВНАЯ  ИНФОРМАЦИЯ  ПО  ХОСТИНГУ  И  ИНТЕРНЕТУ
1) Вот некоторые подробности, которые Вы должны узнать напоследок.

Хост – место расположения вашего веб-сайта; компания, обслуживающего ваш сайт. Цена основного хостинга $12.95 - $19.95 за месяц (в США).

ISP - Ваш Интернет-провайдер, поставщик услуг. Именно через него вы попадаете в сеть. Примеры ISP - AOL.com, Prodigy.com, Flash.net, mindspring.com, netzero.com – это только некоторые из них.

Броузеры - Программы для просмотра веб-страниц. Две наиболее популярных - Microsoft Internet Explorer и Netscape.

http://www.Internic.net - Официальный архивариус доменных имен в сети. Вы можете здесь зарегистрировать имя компании у официального регистратора.

Ширина полосы пропускания - Представьте объем пропускания информации в виде трубы. Если информация не может течь достаточно быстро из-за своего размера и ширины полосы, она замедляется или течет обратно. Модем с 52 kbs имеет скорость пропускания, чем модем с  28.8kbs.

Файл .Gif - файл с картинкой, которую можно сделать прозрачной. Не должен превышать 50k.

Файл .JPG - хороший графический файл для портретов. Не должен превышать 50k.

FTP - протокол передачи файлов. Используется при загрузке вашего веб-сайта на ваш хост. Популярная программа FTP - WS_FTP, ее можно найти с помощью вашего поисковика.

FrontPage – Microsoftовская сетевая издательская программа.

5) Наведение Порядка И Приложения


B) НЕКОТОРЫЕ  ВЕЩИ,  КОТОРЫЕ  ВЫ  ДОЛЖНЫ  ЗНАТЬ,  КОГДА СОЗДАЕТЕ  ВЕБ-САЙТ

Проверьте работу вашего сайта в различных броузерах – он должен просматриваться неизменно и правильно.

Вы должны провести разработку домашней страницы и определить, какие программы наилучшим образом отвечают вашим потребностям, например Front Page.

Рано или поздно вы захотите узнать как делать cgi-скрипты и изучить использование web-bots.

Вы, вероятно, должны получить основные сведения о программировании на Java (и его аналогах) и оценивать их полезность конкретно для вашего сайта.

Используйте издательские программы типа Front Page от Microsoft. Есть много издательских программ, и Front Page - достаточно проста.

Разберитесь в различных программах для управления дискуссионными группами и определитесь, будет ли ваш сайт содержать дискуссионную группу, будет ли она модерироваться, какую программу вы будете использовать, чтобы просто запустить еще один раздел вашего сайта.

Вы должны изучить работу звука и видео в сети, изучить, как программировать их и как ввести их в сайт. Звук и видео используют много ресурсов, особенно в смысле скорости пропускания.

Вы должны знать как корректировать ваш сайт, используя FTP-протокол передачи вашего сервера.

Вы должны следить за нынешними разработками программного обеспечения, внутренних и внешних компьютерных устройств и другими изменениями, которые влияют на вид вашего сайта.

5) Наведение Порядка И Приложения


2) Поиск места для вашего сайта:

Вы должны оценить различный "низкий уровень стоимости услуг" провайдеров (иногда болезненным методом проб и ошибок).

Вы должны обратиться к их клиентам, чтобы проверить, действительно ли они обеспечивают хорошую услугу.

Вы должны арендовать память для сайта так, чтобы доменное имя было связано с этой памятью. (Область памяти может быть перемещена на другое место, если это необходимо).

Вы должны разработать соответствующее доменное имя.

Вы должны проверить, не используется ли выбранное вами доменное имя. (Если оно уже занято, вы должны придумать новое, и делать это до тех пор, пока не придумаете еще не используемое).

Вы должны зарегистрировать ваше доменное имя.

3) Сопровождение вашего сайта: 

Вы должны иметь понятие о типах графических объектов, их размерах, скорости их загрузки и их отношению к маркетингу.

Вы должны знать, что такое "ссылки", "баннеры" и другие диалоговые инструментальные средства и как наилучшим способом использовать их на странице.

Вы должны представлять связи между каждой страницей сайта и всем сайтом.

Вы должны знать, как управлять текстовыми и графическими потоками на сайте.

Вы должны следить за тем, как сочетается графика и текст на вашем сайте.

Вы должны разработать сайт, который приемлемо выглядит на различных типах и размерах экранов.

Вы должны программировать сайт так, чтобы он был нормально виден в большинстве популярных броузеров (например, Internet Explorer и Netscape).

Вы должны программировать сайт так, чтобы он отображался приемлемо независимо от скорости модемов.

5) Наведение Порядка И Приложения


РЕСУРСЫ  ДЛЯ  МЕСТНОГО  МАРКЕТИНГА
Доски объявлений:

Don Lapre

2922 N. 35TH AVE., SUITE #1

PHOENIX AZ 85017

602-453-1282

KAAS Publishing

P.O. Box 890084

Houston TX 77289

http://www.fortunenow.com

(281) 280-9800

Компании почтовых рассылок:

Commission Marketing

414 SE Washington Blvd #266

Bartlesville, OK 74006

http://www.commissionMarketing.com

(918) 333-5021

Opportunity Connection

17319 Crystal Valley Rd.

Little Rock AR 72210-3608

(501) 455-4400

http://www.opportunityconnection.com

800 222-3333
Список коммерческих предложений

Каталог открыток

Прямая рассылка

Edith Roman
http://www.edithroman.com

800 223-2194
Энциклопедия списков прямых рассылок

Проверьте мое фантастическое предложение БЕСПЛАТНОГО сайта!

Дорогой коллега-сетевик,

Я спрашиваю вас: Вы хотите спонсировать дистрибьюторов, зарабатывать больше денег, и узнать, как делать это с помощью Интернета, правильно? Но ваши затраты могут составить тысячи долларов – это оформление вашего сайта, выплаты разработчикам, веб-мастерам, веб-дизайнерам, программистам, за обработку, за сопровождение и т.п. Ладно, поскольку Вы должны платить за хостинг, независимо от того, где Вы разместите сайт, то что вы скажете о бесплатном получении протестированного и проверенного в МЛМ спонсорского сайта стоимостью в $499 только за то, что он будет размещен на хосте у MLM Internet Pros?
Это правда! Вы будете получать высококачественных лидеров всего за 12.95 в месяц! 
Заплатив за установку $39.95, и выплачивая небольшую месячную плату, вы можете получить систему спонсирования, которая унесет вас намного вперед от конкурентов и научит ваших лидеров, как строить свои собственные организации. Эта пошаговая, легкая для дуплицирования система, которую Вы можете теперь предлагать как премию для ваших кандидатов.

“O’кей” – спрашиваете вы.- “И где же вы нас ловите?” Никаких ловушек, $39.95 покрывает только издержки на установку; мы помогаем Вам строить вашу группу в МЛМ и вырастить ваш чек, и мы делаем свой бизнес по хостингу. Ситуация “Выиграл-Выиграл”!

И если Вы попадете в первые 100 человек, воспользовавшихся этим невероятным предложением, мы для вас добавляем набор БЕСПЛАТНЫХ премий (пакет общей стоимостью более $697) - включая бесплатную статистику вашего сайта, которая сообщит, сколько людей посетили ваш сайт, откуда они пришли; и прочие возможности, чтобы прослеживать ваши маркетинговые результаты и помочь сохранить ваши деньги для рекламы!! Подробная информация ниже.

We are dedicated to helping you save time and money while

building your MLM business and paycheck! Мы вкладываем свои усилия в помощь вам, благодаря чему вы сохраняете свои время и деньги, строя свой бизнес в МЛМ и увеличивая свой чек!

Искренне ваш,

Крэйг Таккер

C. Tucker Marketing
Дополнительная Информация О Рекрутирующем Сайте "Искатель Лидеров" 

и Хостинге

http://tuckermarketing.com/Prospecting-Website.htm
P.S. Если у вас уже есть сайт, или у вас их несколько, мы перенесем ваш сайт/сайты бесплатно, дадим вам одномесячный БЕСПЛАТНЫЙ хостинг, и плата за каждый 2-й или более сайт составит всего $9.95 в месяц!

Не принимается никаких жалоб по поводу непродуктивности информации, содержащейся в данном издании.


Любое использование материала, содержащегося на этих страницах, основывается на Вашей предприимчивости. 


Все примеры - только для обучающих целей. Любые попытки плагиата должны предприниматься без моего ведома. Все встреченные мной копии и отрывки из данной книги будут рассматриваться как тестовые версии (так как эта информация должна быть у каждого). 


Строго запрещается допускать, чтобы эта информация становилась известной любому из ничего не стоящих спонсоров или просто попадала в их руки.


Мы оставляем за собой право лично рекрутировать любого кандидата, готового присоединиться к любой МЛМ-компании в результате успешного использования этой превосходной информации.








Постройте Мощную Группу из Лидеров МЛМ


Использование Интернет В Сетевом Маркетинге





Люди сотрудничают с теми,  кого знают, кто им нравится, кому они доверяют. Одно из самых главных составляющих нашей работы  создать такие межличност-ные отношения с кандидатами, чтобы они захотели сотрудничать с вами.





3) Нет пополнения организации





2) Нет следования системе








4) Нет веры в эффектив-


ность бизнеса





1) Не достаточно


кандидатов





Цикл неудач в МЛМ





Президент Компании





Официальные документы





Продукция Компании





Маркетинг-план





Технологии





События компании





ПРИМЕР





Основная или домашняя страница





Подстраницы





Дополнительная информация





Доменное имя сайта�
�
�
�
Заголовки�
�
��
�
Страницы с доказательствами�
�
��
�
Мотивация�
�
��
�
Продолжение�
�






Подумайте о Вашем названии как о фильтре для сортировки. В случае, описанном слева, хороший пример:





We Deliver Flowers.Com





Если Ваш кандидат заинтересован в этой услуге, он посетит сайт. Если не заинтересован, то по крайней мере, он запомнит название сайта.








Компании, регистрирующие доменные имена�
�
http://networksolutions.com�
$35�
�
http://dotster.com�
$15�
�
http://easyspace.com�
$17�
�
http://register.com�
$35�
�
http://namesecure.com�
$35�
�
http://4domains.com�
$15�
�
http://alldomains.com�
$35�
�
http://domainpeople.com�
$35�
�
http://1stdomain.net�
$18�
�






Если Вы еще ничего не делаете в Интернете для своего маркетинга, немедленно выберите себе доменное имя и пожинайте преимущества использования его в Вашем email- адресе!





Есть много методов для написания или добывания заголовков. Вы можете начать с их коллекционирования. Каждый раз, когда Вы встретитесь с лозунгом или фразой, которая Вам понравится, записывайте или другим способом зафиксируйте его. Ниже мы Вам покажем еще один метод, когда будем создавать веб-страницу.





"Страница" может быть так коротка или так длинна, какой Вы захотите ее сделать. Когда мы пользуемся термином "страница" в Интернете, мы не имеем в виду реальный кусок бумаги формата А4.





Если Вы смогли найти такой текст письма с бизнес-предложением, который приводит к Вам качественных, подготовленных кандидатов, размножьте его для Вашей организации. Для Максимального Успеха.





Пример


 �





�     �





Простой автоответчик





Сообщение 2


Мало мотивации


Письмо в ответ





Запрос потенци-ального кандидата





Все варианты запросов загружены в базу данных





Выбор ответа на запрос может осуществляться по любым критериям





Более успешной дупликации, больше продаж и больше  кандидатов





Вы можете отписать лично подходящему кандидату





И / Или отправить на автоответчик(и)





Сообщения получены в день отправки








Повтор цикла





Получите гарантированный прекрасные результаты из новостной группы, обсуждающей мою статью "Посев в Newsgroups", посетив:


http://www.tuckermarketing.com/intart10.htm





Крэйг Таккер


Маркетинг по К.Таккеру





Нажмите здесь, чтобы получить ВАШУ БЕСПЛАТНУЮ КОПИЮ





Построение мощной группы лидеров MLM


Использование Интернет для местного маркетинга





Услуги по маркетингу в Сети от профессионального лидера MLM http//www.tuckermarketing.com 





Подписка в онлайновом режиме сегодня - onlinenews@infogeneratorpro.com





ПРИМЕР





Запуск поисковика





Вы можете получить еще лучшие результаты при работе с поисковиками, прочитав мою статью "Хороший способ применения поисковиков для сетевиков-маркетологов"


http://www.tuckermarketing.com/intart9.htm











У  ВАС  НЕ  МОЖЕТ  БЫТЬ  СЛИШКОМ  МНОГО


ВРЕМЕНИ  И  ДЕНЕГ!


Вы не в восторге от своей работы? 


Вы не хотите больше делать то, чем занимаетесь? 


Вам необходимо поменять что-то в жизни?





                                                                                 �





ПРИМЕР





Посетите сайт или позвоните, чтобы БЕСПЛАТНО, В ПОДАРОК, получить книгу  


"Как Стать Богатым, Не Выигрывая В Лотерею"





Крэйг Л. Таккер


( 281) 913-xxxx (2-мин. сообщение)


www.HoustonWealthBuilders.com


lifestylementor@houstonwealthbuilders.com








   �





Houston Wealth Builders.com








БОЛЬШИЕ  ВЫПЛАТЫ





НОВЫЙ  ОБРАЗ  ЖИЗНИ





ПРИМЕР





�





Вы не в восторге от своей работы? 


Вы не хотите больше делать то, чем занимаетесь? 


Вам необходимо поменять что-то в жизни?





� HYPERLINK "http://www.houstonwealthbuilders.com" ��www.houstonwealthbuilders.com�





(555) 555-XXXX





Посетите сайт или позвоните на нашу информационную горячую линию, чтобы БЕСПЛАТНО, В ПОДАРОК, получить книгу


"Как Стать Богатым, Не Выигрывая В Лотерею"








ВЫ  НЕ  МОЖЕТЕ  ИМЕТЬ  СЛИШКОМ  МНОГО  ДЕНЕГ


Вы еще скрываете тайное желание заработать побольше денег?


Вас привлекает мысль иметь больше свободного времени?





РЕВОЛЮЦИЯ  В  ПОХУДЕНИИ





Станьте половиной того человека, которым Вы были - за один месяц





(555) 555-XXXX





HOUSTONWEALTHBUILDERS.COM





МАЛА  ЗАРПЛАТА?





ХОТИТЕ  НАЙТИ ВРЕМЯ,  ЧТОБЫ  ЖИТЬ ПОЛНОЙ  ЖИЗНЬЮ?





(555) 555-XXXX





HOUSTONWEALTHBUILDERS.COM.








ПРИМЕР





НАДОЕЛИ  ЭТИ  ПОЕЗДКИ


                                      КАЖДОЕ УТРО?





WWW. HOUSTON WEALTH BUILDERS .COM


                                                               


                                                                     �


ПОДАРОК  -  КНИГА


"Как Стать Богатым, Не Выигрывая В Лотерею"














ПРИМЕР





Альтернатива Хьюстонских Профессионалов Для Более Богатого И Продуктивного Образа Жизни!
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